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Titulo de Trabajo Integracion Curricular: Desarrollo de un sitio web para
el negocio Capilar Center con el propdsito de promocionar sus servicios a sus

clientes

RESUMEN

En el negocio Capilar Center se encontr6 un problema que a muchos negocios pequerfios les
suelen suceder hoy en dia donde no utilizan demasiado el internet ni aplicaciones que les
permitan automatizar sus procesos de registros de clientes, productos, ventas y demas cosas
gue necesiten registrar en su dia a dia de labores. Este negocio no contaba con un sitio web
lo que los llevaba a tener redundancia de informacion en papeles, las ventas de los productos
la tenian en hojas de célculo las cuales no se encontraban bien estructuradas lo que impedia
realizar analisis de las ventas de sus servicios para tomar decisiones estratégicas y mejorar
en sus servicios. Debido a este inconveniente se decidié desarrollar una base de datos y un
sitio web para este negocio mediante el uso de la herramienta WordPress, esta presentaba
grandes beneficios y particularidades necesarias para el desarrollo del sitio web de acuerdo
a los requisitos de los usuarios, esto se realiz6 utilizando la metodologia SCRUM donde se
observd que la herramienta WordPress no permitia realizar mantenimientos como ingreso
de nuevos clientes o productos a la base de datos motivo por el cual se tomaron otras medidas
como el uso de herramientas tradicionales para el desarrollo del sitio como lo es Php,

Bootstrap y CSS dandonos excelentes resultados.

PALABRAS CLAVE: Sitio web, WordPress, Bootstrap, PHP, CSS
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Titulo de Trabajo Integracion Curricular: Development of a website for the

capilar center business with the purpose of promoting its services to its customers

ABSTRACT

In the Capilar Center business, a problem was found that many small businesses tend to
happen today where they do not use the internet or applications that allow them to automate
their customer registration processes, products, sales and other things they need to register
in their business. day to day work. This business did not have a website which led them to
have redundancy of information on paper, the sales of the products were in spreadsheets
which were not well structured which prevented analysis of the sales of their services to
make strategic decisions and improve their services. Due to this inconvenience it was
decided to develop a database and a website for this business through the use of the
WordPress tool, this presented great benefits and particularities necessary for the
development of the website according to the requirements of the users, this is performed
using the SCRUM methodology where it was observed that the WordPress tool did not allow
maintenance such as the entry of new customers or products to the database, which is why
other measures were taken such as the use of traditional tools for the development of the site

such as Php, Bootstrap and CSS giving us excellent results.

KEY WORDS: Web S, WordPress, Bootstrap, PHP, CSS



CAPITULO 1

INTRODUCCION

Gracias al avance de las tecnologias, existen nuevos tipos de herramientas que permiten
que las empresas sean competitivas y tengan una mayor rapidez para lograr concretar
negocios. El internet ha cambiado la forma en como se compran y se venden las cosas
gue necesitamos ya sean accesorios, ropa, alimentos, productos de belleza, etc. Ahora es
posible llegar mucho mas rapido al cliente y ademas que pueda comprar los productos sin

necesidad de salir de su hogar o del lugar en el cual se encuentre.

Debido al Internet y a las herramientas que existen es mas sencillo centrarse en que el
desarrollo de sitios web sea méas accesible e interactivo para los usuarios, por lo que en
toda organizacidn o negocio es necesario tener personal que se encuentre capacitado en

esta area y permita tener una ventaja competitiva en el mercado.

Por esta razon el negocio Capilar Center debe de mejorar la forma de promocionar los
servicios que ofrece a los clientes y futuros posibles clientes por esta razon necesita
desarrollar un sitio web que le permita mostrar a los clientes los paquetes de tratamiento
que realizan y también que permita al usuario visualizar las fechas asignadas para sus citas

para realizarse los tratamientos que se hacen en el negocio.

Para el desarrollo de este sitio se utilizan metodologias de desarrollo agiles conocida como

SCRUM la cual es atil no solo para el desarrollo de aplicaciones sino también de cualquier



otro proyecto porque permite trabajar en equipo de manera agil y llevando un control

sobre las actividades o tareas asignadas a cada miembro del equipo.



1. Planteamiento del problema
En la actualidad la tecnologia ha abarcado la forma en como se gestionan las pequefias,
medianas y grandes empresas incluso los negocios, es decir, la tecnologia con ayuda del
internet ha impactado mucho en esta area de gestion en el cual el usuario es el protagonista
principal ya que se busca que estos tengan una mejor comunicacion con la empresa a
través de la tecnologia y el internet, también se busca lograr que los procesos de
digitalizacion de informacion sean mas rapidos, eficientes, eficaces, seguros y que la

informacidn disponibles todo el tiempo (Duefias & others, 2017).

Landivar Rodriguez (2015) afirma que los sitios web son importantes para cualquier
empresa o0 negocio debido a que estas ayudan a las organizaciones a tener un mejor soporte
para el manejo de la informacion y es posible procesar toda esa informacion, analizarla y
en base a eso proceder a la toma de decisiones para mejorar la eficiencia y eficacia de los
servicios que ofrecen y asi poder crecer en el mercado. En ese contexto, si el negocio
Capilar Center contara con un sitio web se le haria mas facil tener acceso a toda la
informacion de sus clientes y tener disponible esa informacién todo el tiempo, es decir, a
cualquier hora que desee consultarla, ademas esto representaria una gran ventaja

competitiva frente a otros negocios que se dediquen a lo mismo

Los sitios web son muy valiosos puesto que son instrumentos que les permite a las
organizaciones tener un acceso a la informacién que poseen de manera mas rapida,
también les permite analizar esa informacién y convertirlas en estrategias para competir

en el mercado (Garcia-Tascén & Pradas-Garcia, 2016).



El negocio Capilar Center no dispone de un sitio web que le permita promocionar sus
servicios de mejor forma a sus clientes, por lo que requiere que su difusion sea a través de
redes sociales y de otros clientes que los recomienden. También el registro de la
informacion de los clientes (su ficha médica) debe realizarse de forma manual y es
complicado conocer si alguno de los clientes ha visitado con anterioridad el negocio y esto
puede ocasionar fichas de clientes repetidas. Cuando un paciente compra un paquete de
tratamiento, este se vende por medio de sesiones en el cual, el cliente debe acercarse al
establecimiento y realizarse el tratamiento los dias asignados. Como las sesiones pueden
ser en diferentes dias, muchas veces los clientes se olvidan de los dias que tienen asignados

para sus citas y el negocio debe hacerles acuerdo a los clientes un dia antes de la cita.

Este negocio no posee una base de datos, por lo que tienen informacion dispersa tanto del
cliente como de los productos que compran o utilizan para realizar los tratamientos a los
clientes, como esta informacién esta dispersa, esos datos pueden perderse y cuando se
necesite verificar algun dato de los clientes resulte imposible. Guardan la informacién en
documentos fisicos y otras informaciones las almacenan en hojas de calculo lo que impide

tener los datos integrados para realizar un correcto seguimiento de los clientes.

El problema surge con la cantidad de fichas médicas generadas de forma manual
dificultando la forma de encontrarlas eficientemente, debido a que pueden existir fichas
repetidas que se guarden en diferentes lugares, también toma tiempo el verificar que los
datos de los clientes sean correctos porque puede darse el caso de que proporcionen
informacidn falsa, las compras de los clientes son guardadas en hojas de calculo pero no
se encuentran bien estructuradas y las sesiones deben ser registradas en fichas manuales
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y hojas de Excel por lo que esta parte del proceso como no esta automatizada ocasiona

también retrasos y pérdidas de tiempo innecesarias.

2. Objetivos
2.1. Objetivo General
Los sitios web son herramientas que permiten captar la atencidn de los usuarios digitales
y fidelizarlos. Las herramientas de gestion de contenido brindan facilidades de desarrollo
porque su entorno es intuitivo y permite instalaciones de plugins para realizar acciones
que pueden llegar a ser complejas de programar de forma directa, posee con un conjunto
de plantillas de disefio ya prefabricadas o que se instalan con ciertos plugins. Cuando ya
la plantilla es elegida, todo el contenido del sitio cambia de disefio, asi se favorece que el
sitio sea usable y coherente. Con estas ventajas el desarrollar el sitio web para la empresa
capilar center se vuelve una tarea no tan compleja logrando reducir el tiempo en que se
encarga de desarrollar el sitio y utilizar méas tiempo para recabar los requisitos que sean
necesarios para satisfacer las necesidades del cliente con respecto a la meta que tenga con

el sitio web. El objetivo relacionado con este tema es:

Desarrollar un sitio web con herramientas de gestion de contenido para la empresa Capilar
center con el objetivo de tener una mejora en la forma de promocionar sus servicios a los

clientes y ellos tengan un mejor seguimiento de sus citas.

2.2. Objetivos Especificos
Se requiere buscar cuales seran los requisitos funcionales para el sitio web realizando
charlas con la jefa de la empresa y ella nos demostrara cuales son los tipos de servicio que
ofrece, y cOmo poder automatizar ciertos procesos que realizan de forma manual y se

puedan implementar en el sitio web. El objetivo para solventar esta meta es:

Identificar los requerimientos necesarios para el desarrollo del sitio web.
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Proponemos disefar el contenido que estara en el sitio web debido a que es una parte muy
importante para la experiencia que tendra cada usuario al utilizar este sitio web. El disefio
del contenido debe ser adecuado para captar la atencion de los usuarios y resulte amigable
al visualizarlo es decir el tipo de letra adecuado, imagenes exactas de los servicios que se
ofrecen, pie de pagina con informacién de la empresa como numero de teléfono, direccién
etc. Una vez que esté listo el disefio del contenido se procedera a desarrollarlo e ir
verificando que lo que desea el usuario es correcto, caso contrario modificar aquello que
este incorrecto o sea inadecuado o incluso colocar informacion que haya sido pasada por

alto al momento de realizar el disefio del contenido. EIl objetivo de esta idea es:

Diseniar y desarrollar el contenido del sitio web para la empresa Capilar center.

Para poder desarrollar el sitio web es necesario realizar un correcto analisis del sistema de
gestion de contenidos que utilizaremos, este analisis se lo debe hacer para que cuando el
sitio web sea implementado esta funcione correctamente y no presente errores como la
velocidad de carga. Una vez que haya sido analizado el sistema de gestion de contenido
se procedera a instalarlo y configurarlo para su posterior uso para el desarrollo del sitio.

Por lo que, para esta idea el objetivo es:

Analizar, instalar y configurar un sistema de gestién de contenidos que permita facilitar

la forma en cdmo se modifican los contenidos del sitio.

3. Justificacion
Actualmente la empresa Capilar Center promociona sus servicios por medio de publicidad

en redes sociales y de clientes que recomienden el servicio a otras personas. Los sistemas



de registro y seguimiento de clientes que utilizan son muy arcaicos esto significa que
todavia trabajan en forma fisica con ciertos datos guardados en hojas de calculo como
compras de productos y ventas de los tratamientos a los clientes, parte del seguimiento de
las visitas que debe hacer sus clientes para realizarse sus tratamientos se registran en

agendas fisicas.

Con esta forma de trabajo, el negocio no logra llegar a grandes cantidades de clientes
porque a pesar que su difusion en redes sociales sea buena hay personas que desean
conocer un poco al detalle la forma de cdmo realizan los tratamientos que realizan y que
tipos de beneficios les traeria a ellos usarlas. También como el registro de los clientes es
manual, cuando tratan de buscar alguna informacién especifica del mismo como por
ejemplo si ya han sido tratados con anterioridad en el lugar ocasiona que sea un proceso
con cierta demora. Cuando el cliente ha solicitado un tratamiento empleados del negocio
procede a asignarle una cita de manera verbal al cliente y la empresa lo registra en una
agenda de citas fisicas, esto ocasiona muchas veces que los clientes mismo olviden las
fechas asignadas para realizarse el tratamiento y hace al negocio informarle un dia antes

para que este no pierda su cita.

La finalidad de este trabajo de tesis es poder desarrollar un sitio web que sea intuitivo,
facil de usar para el usuario y con esto poder beneficiar a la empresa a promocionar sus
servicios a través del sitio web para que los clientes puedan conocer mas al detalle sobre
los tratamientos que se realizan en el negocio y puedan informarse en caso de gque exista

alguna promocidn, los clientes estaran mas informados acerca del negocio por que el sitio



web estara disponible todo el tiempo ofreciendo una gran ventaja que es la de impulsar

las ventas de los tratamientos que ofrecen.

Otra ventaja que nos ofrece el desarrollo del sitio web para este negocio es que sera posible
registrar a los clientes y verificar que la informacion que proporcionen sea correcta, una
vez verificado cada cliente tendra una ficha médica donde se registren datos historicos de
los tratamientos que se han realizado con anterioridad y los tratamientos en curso que se

realizan en las fechas que les hayan sido asignadas.

4. Marco Tedrico

Hoy en dia las organizaciones son potencialmente competitivas debido al cambio
tecnoldgico que se presentado en las Ultimas décadas, y aquellos que no estén dispuestos a
aceptar el cambio tecnolégico estan destinadas al fracaso, para el cambio tecnol6gico han
influido varias herramientas como Internet, sitios web, paginas web, aplicativos webs,
redes sociales, y deméas cosas. EIl surgimiento de la tecnologia ha logrado hacer que
personas, empresas, organizaciones dependen de estas herramientas para comunicarse,

cumplir actividades de trabajo, tareas, controles, etc.

Varias organizaciones se han visto beneficiadas gracias al internet debido a la
comercializacion que se realiza a través de la web, (Schmidt, 2017) especifica que varios
hoteles turisticos promocionan sus paquetes mediante tours de operadores, pero ahora con
la ayuda de la web pueden tener un contacto directo con todos sus clientes siempre y cuando
estos tengan acceso al internet, esto les ahorra tiempo y recursos ademas de ofrecer calidad
en sus servicios, ahora los clientes no necesitan estar en los hoteles para conocerlo, sino

que, como los hoteles cuentan con sitios web los clientes pueden conocerlo a través de
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ellos, es decir conocen cOmo son sus servicios, su atencion a los clientes, habitaciones
ganando asi la fidelidad de los clientes. Los sitios web son sin duda alguna una herramienta
muy beneficiosa no solamente para los hoteles, también lo son para cualquier tipo de
empresa que oferte servicios o productos ya que estos les permite ahorrar tiempo y recursos

al momento de promocionar lo que ofrecen.

Organizaciones que buscan contratar nuevos empleados también lo realizan a través de
sitios web afirma (Mateos, 2016), esto se hace porque se puede difundir rapidamente
informacidn acerca de los puestos vacantes y también informacion de la organizacion
atrayendo a posibles futuros empleados, todo esto a costos bajos. Aunque la forma de
buscar nuevos empleados a través de sitios web signifique un cambio a la forma habitual
en que se realizaba este proceso, esto beneficia a todas las empresas porque es una forma

de adaptarse a los cambios tecnoldgicos de los Gltimos afios.

4.1. Internet

La forma en la que se realizan los negocios también ha cambiado y el Internet ha influido
en ello. Internet es una red enorme mediante el cual las personas nos conectamos y nos
comunicamos los unos con los otros para compartir informacion, vender cosas, adquirir
productos o servicios de acuerdo a nuestras necesidades, gracias al internet tenemos acceso
a muchas cosas e informacién aungue no siempre fue asi ya que el proposito del internet
en sus inicios era para la defensa de los Estados Unidos y para que los militares tengan una
mejor forma de comunicarse entre si y compartir informacion de manera mas rapida y

eficiente porque se encontraban en medio de la Guerra Fria (Sain, 2015).
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Con el paso de los afios, Internet evolucioné y ya no se utilizaban para fines militares, éste
paso a ser WWW (World Wide Web) convirtiéndose en una herramienta imprescindible a
nivel mundial no solo para las personas, sino también para las empresas, negocios,
organizaciones ya sean estas grandes, medianas o pequefias, el internet ha cambiado la
forma en la que se realizan los negocios, en el pasado las empresas compraban y vendian
sus productos o servicios de manera directa, es decir, las personas se acercaban a los
negocios, empresas u organizaciones para solicitar los productos o servicios donde se
perdia demasiado tiempo en esto (Zukerfeld, 2014). Las empresas de hoy no necesitan
gastar demasiado dinero en tinta y papel para realizar las publicidades de lo que ofrecen
puesto que con la ayuda de Internet se puede realizar publicidad en linea y al mismo tiempo
que esta publicidad tenga un mayor alcance hacia las personas. Internet nos permite
desarrollar estrategias para las empresas teniendo en cuenta que se puede trabajar
colaborativamente sin importar el lugar en el que se encuentren las personas (Lopez, Arcas-

Lario, & Alcon, 2014)

Para (Castro & Normand, 2017) la web es un medio que nos permite comunicarnos masy
de una mejor manera con nuestros familiares, amigos, conocidos, socios, jefes, empleados,
proveedores, clientes, etc. Sin embargo, para que todas las personas puedan utilizar
facilmente el contenido que se encuentra en la web, los administradores de estos
contenidos, herramientas e informacién deben de dar un debido mantenimiento y soporte
para que la accesibilidad a estos recursos no sea un problema. Para que la web se util para
todos nosotros, el contenido del que dispone como en blogs, paginas web, sitios web,
revistas on-line, entre otros, debe estar accesible todo el tiempo, es decir, las 24 horas del

dia, los 7 dias de la semana, si no es asi, entonces los usuarios optaran por buscar otra
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informacidn en otro sitio en la web. Ademas de esto, la informacion que los usuarios
soliciten debe de ser faciles de encontrar al utilizar los navegadores, con términos sencillos
que nos den la informacion precisa o que nos lleven al sitio que busquemos, otro factor
muy importante es que el contenido en la web debe ser gestionado por las herramientas del

autor que publicé dicho contenido.

4.2. Sitios Web

El internet por si solo no ayuda a las empresas, estas necesitan de otras herramientas que
las ayuden a promocionar sus productos o servicios, estas herramientas son los sitios web
gue se han convertido en elementos necesarios para toda organizacion y dependiendo de la
forma en la que esta se encuentre estructurada permitira a la organizacion tener una mejor
visibilidad hacia los usuarios y podra llamar la atencién de los mismos. Para que un sitio
web sea realmente bueno debe responder claramente a los objetivos planteados por el
negocio caso contrario el negocio puede fracasar por un mal sitio web (Fernandez-Planells,
2016). Todas las empresas buscan posicionarse en el mercado y deben estar actualizandose
constantemente debido a la competencia y el surgimiento de nuevas empresas 0 negocios,
es por esta razon que buscan innovar y actualizarse en cuanto a la tecnologia para
automatizar sus procesos de compra, venta, publicidad, produccion, etc. Esto lo hacen
mediante la creacién de plataformas virtuales, sitios web, aplicaciones web donde los
clientes pueden adquirir informacidn sin tener que moverse de sus hogares, incluso con
estas tecnologias pueden realizar compras desde sus casas, realizar los pagos y que los
productos le lleguen al cliente desde el lugar donde realiz6 la solicitud, esto hace que las
empresas sean potencialmente competitivas (Salazar & Mesias, 2015). Los sitios web son
aquellos que nos muestran informacion sobre productos, servicios, lugares, es decir una

informacidn detallada de lo que ofrece una persona o alguna institucion, un sitio web no es
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solamente una pagina, este es un conjunto de paginas web que se relacionan la una con la
otra para mostrar al usuario una informacion especifica, este conjunto de paginas se
encuentran alojadas en servidores de conectados a internet para que todos tengamos acceso

a ellas y es asi como las organizaciones se dan a conocer al mundo.

4.3. Sistemas de gestion de contenido web
Los sistemas de gestion de contenido web (WCMS) son un conjunto de herramientas que
permiten separar el contenido web y el disefio y trabajarlo de forma separada, pero sin
excluirse entre si. Cuando se disefian las paginas web de los sitios, el contenido se guarda
en “plantillas” mientras que la parte del contenido se almacena en bases de datos o en
ficheros. Al final al momento en que el usuario solicita el sitio web, ambas partes se
compactan y forman una pagina HTML integrada por lo que, las paginas web pueden

incluir informacion de varias fuentes distintas.

Al utilizar los WCMS, estos usuarios pueden crear paginas, que contengan disefios propios
o reutilizar algunos que la plataforma le pueda ofrecer y modificarlo a gusto. Estas
modificaciones cuando son centradas en el disefio, solo se deben realizar en las plantillas
sin la necesidad de cambiar el contenido ni los disefios que sean individuales (Eito-Brun,

2014).

Estas herramientas se componen de varios subsistemas que interactian entre ellos que se

agrupan en estas 3 categorias:

e Recopilacion: parte que se encarga de que el subsistema administre la creacion de

la informacion. Su funcion el otorgar soporte a las partes encargadas (procesos) de
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contenidos, poder integrar fuentes externas, otorgar soporte a las formas de
conversion de los distintos tipos de formatos

e Gestion: Encargada de la administracion de donde se almacena la informacion,
manejo de los usuarios, y también brinda el soporte para los demas sistemas que
necesitan sacar o ingresar informacion.

e Circulacion: Este subsistema se encarga de hacer revisiones finales sobre como se
publicara la informacién que se esta llamando, practicamente de forma automatica o
en algunos casos semiautomatica esta parte se encarga de trabajar de forma que
utiliza “templates” por lo que brinda la posibilidad de dar personalizacién de disefio

para los usuarios.

Las caracteristicas mas importantes que nos otorga los WCMS, es el hecho que estos sean
mas manejables por cualquier tipo de usuario ya sea que tenga experiencia o no en el
desarrollo web. Cuando se trabaja colaborativamente en el desarrollo, se puede subir
informacidn, editarla, y manipularla sin problemas de veracidad o confiabilidad de que la
informacidn que se suba al sitio. Estas herramientas trabajan con funciones que permiten
distribuir a los usuarios y las acciones que puede realizar por esto habra usuarios
encargados en el control y monitoreo de lo que se incluye en el sitio web o no, usuarios
gue se encarguen de ingresar contenido nuevo al sitio y otros que trabajen solamente en el

desarrollo del sitio (nuevas funciones, médulos, etc.)

Este proceso de manejo es realizado de forma dinamica, dado que, cuando los autores que
tienen autorizacion para el sitio envian material, los administradores cuando ellos ingresan
a la plataforma pueden ver un listado de todas las acciones pendientes o las que requieren

aprobacion para ser insertadas en el sitio. Esto facilita mucho cuando son varios los
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encargados de un sitio web o el desarrollo con la plataforma porque asegura que los
contenidos no sean obsoletos y estos sean frescos, agradables al tiempo que se los observa

y muy manejables (San Martin Alonso, Peirats Chacon, & Lopez Mari, 2015).

De esta forma, las caracteristicas primordiales que hacen que un WCMS sea diferente son

las siguientes:

e Control y gestion: Debe contener un sistema que permita manipular los correos,
administrar los perfiles de los usuarios, sus accesos, poder administrar la
documentacién, etc. Con esto en mente, debe poseer un conjunto de mecanismos
que le permitan dar evaluacion, elaborar anéalisis estadisticos y almacenamiento de
los datos.

e Perfiles de ingreso: los perfiles de los usuarios deben tener diferentes tipos de
“roles”, para poder otorgar a cada uno ciertos privilegios que otros roles no deban
tener al momento de hacer modificaciones, integrar y crear los contenidos del sitio.

e Areas adaptables: Cada parte del sitio, puede requerir que ciertos elementos sean
usados en uno y en otros no (fotos, archivos, documentos, etc.) por esto, es
importante que la plataforma de desarrollo sea sumamente configurable.

e Instrumentos para la comunicacion: La plataforma que se tome para el desarrollo
debe permitir trabajar con los distintos tipos de comunicacion que se utilizan en la
web (chats, correos, voz, foros, etc.) que no sean solo de “colocarlos” en cualquier
parte del sitio sino en partes especificas y que cumplan un fin y tiempo que sea

predeterminado.

Las soluciones méas populares para el desarrollo de sitios web que permiten una rapida y
econdmica forma de desarrollo son las siguientes:
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WordPress: este sistema de gestion de contenido open source originalmente fue disefiado
para la creacion de blogs en internet. Luego con el tiempo, paso a ser una de las principales
herramientas de desarrollo web comercial. Tiene aproximadamente 18 millones de
instalaciones alrededor del mundo. La comunidad que trabaja con WordPress esta
beneficiada porque esta herramienta posee una enorme variedad de plugins, temas y
widgets. Esto ha hecho que se vuelva de una forma muy robusta y completa pero también
algo lento y que genere confusion al utilizarlo. Por su popularidad ocurre que es atacado
por cibercriminales de forma concurrente, pero esto no es problema para la empresa
encargada del desarrollo porque cada vez que ocurre esta incidencia lanzan actualizaciones.
Puede ser trabajado de forma local usando MySQL y Apache, gratuita y de pago que van
de valores de 5 US$/mes hasta 45 US$/mes (Avila, Sostmann, Breckwoldt, & Peters,

2016).

Escritorio

Bienvenido a WordPress

i Comienza siguient
B 12 E
Personaiiza tu sitio
% Plugin: +

Figura 1: Interfaz de desarrollo de WordPress. Elaborado por los autores
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TYPO3: Un gestor de contenidos open source muy famoso, cuenta con soporte en varios
idiomas y equipos que brindan soporte técnico especializado cuando es requerido y varias
paginas de foros y tutoriales para aprender a usar esta herramienta. Las ventajas de esta
herramienta es que posee varias agencias que se especializan en brindar ayuda a los
usuarios de forma profesional usando esta herramienta. Permite comunicarse con
aplicaciones de sistemas como los sistemas de planificacion de recursos empresariales
(ERP) y los gestores de relacion con el cliente (CRM). El problema de esta herramienta es
su grado de complejidad al ser utilizada esto ocasiona que sea dificil de administrar si no
se tiene conocimiento avanzado de su uso. Posee un lenguaje propio de desarrollo
conocido como TypoScript que permite modificar la interfaz de usuario a un gusto exacto
y también le brinda un grado de seguridad mucho mas alto que la competencia (Schams,

2017).

¢y TYPO3 NINELTS
P

@ v O English - Path: /Congratulations/Content Examples/ | | Overview [62]

FOCE - | | - X Close  [f)Save @ View <+ New [l Delete oy ?

%' TYPO3 NINE LTS . .
" "
o Edit Page "Overview
[5] Home
Features Genera SEO  Metadata  Appearance  Behaviour Resources Language  Access  Categories  Notes
Customizings
¥ |2 Content Examples Page

Type

» Standard -
= Intreractive

> [+] Form elements
» [s] Menu's
» |5 Special elements
» (2] And more...

404

403 Overview

MANAGEMENT

Title
Page Title

¥ Shared Content
=3 File Collections
® Frontend user
» @ ACME Inc
& ACME Blog [ congrats, this page will look Hike ht =

URL Segment

http://nine.local/en | jcontent-examples/overview @ O

Alternative Navigation Title

Figura 2: Interfaz de desarrollo TYPOS3, Elaborado por los autores

Joomla!: Esta herramienta de gestion de contenido nacié del cédigo abierto Mambo, utiliza
actualmente como lenguaje de programacion PHP y de base de datos MySQL. Por su

creciente popularidad cuenta con miles de desarrolladores que crean y actualizan sin fin de
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extensiones, plantillas, y plugins por lo que, con esto, se pueden desarrollar proyectos mucho
mas complejos (Mazier, 2018). Tiene la ventaja de ser intuitivo el sistema y las
actualizaciones se encuentran al dia y trabaja de forma valida con HTML y CSS. Joomla!

Trabaja con sus extensiones de la siguiente forma:

e Componentes: jSiendo estas las principales unidades de Joomla! Son un conjunto
de “mini-aplicaciones” estas se encargan de administrar los contenidos que se
utilizaran en el sitio y controlar que la interfaz pueda aceptar las solicitudes que
realicen los visitantes.

e Modulos: Los modulos se encargan de renderizar las paginas y se encuentran
alrededor de los componentes tipicos de un sitio web, permiten dar enlace a los
elementos mas recientes que han sido ingresados al sitio.

e Plugins: Se representa como una extension, y se encargan de administrar el
“lanzamiento de eventos” lo que se permite que cuando se realice alguna accion pase
por un conjunto de eventos que garantice su ejecucion.

e Plantillas: Esta parte de Joomla! permite cambiar el aspecto del sitio, se clasifican
en dos tipos de plantillas las front-end encargadas de cémo los clientes ven el sitio

web y su contenido, y las plantillas back-end que administra las tareas que sean del
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tipo administrativas donde se gestiona el CMS por parte de él o los administradores

de Joomla!

3
) # Panel de condrol bosls 4004y [ = i &

v
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L ] Super USEr idmitacsin =D
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Recenily Added Articles o
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Figura 3: Interfaz de desarrollo de Joomla!, elaborado por los autores
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CAPITULO 2

METODOLOGIA

5. Investigacion tecnoldgica aplicada

5.1. SCRUM

SCRUM es una metodologia para desarrollar software que aparece en los afios 80, para que
SCRUM funcione correctamente Jeff Sutherland y Ken Schwaber crearon reglas para el
desarrollo no solo de software sino también de productos que son complejos para desarrollar,
se denomin6 Scrum debido a que se puede lograr trabajar en equipo y apuntando hacia una

misma meta (Rodriguez & Dorado, 2015).

SCRUM es una herramienta que permite tener una metodologia para desarrollar aplicaciones
ya sea en ambiente de escritorio o en ambiente web, también ayuda a quienes usan el modelo
de desarrollo en cascada, pero en el proceso surgen dificultades al utilizar esta metodologia.
Scrum es un marco de referencia que permite desarrollar aplicaciones de cualquier tipo de
una manera agil y con esto, realizar la entrega del producto a tiempo, esto se lograra
solamente si se siguen las directrices especificas designada al o los equipos de trabajo con
sus roles asignados para realizar el trabajo (Dimes, 2015), para que el trabajo sea mas facil
de realizar SCRUM propone que se trabaje en ciclos que duren poco tiempo y asi poder
realizar una entrega con cada ciclo que se realice. Utilizar SCRUM resulta ventajoso porque
permite un desarrollo sin complicaciones y en un tiempo establecido sin pasar por alto
aquellas tareas que parecen pequefias, pero que resultan importantes para el desarrollo del

proyecto.
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En esta metodologia de desarrollo agil (Rodriguez & Dorado, 2015) afirma que presenta

maultiples beneficios para mitigar los riesgos que involucran al cliente, puesto que el cliente

forma parte del equipo y se puede trabajar conjuntamente con él, y este puede ver la

evolucion del proyecto, aporta ideas y nuevos requisitos de usuario, entre otros beneficios

que permiten gestionar el desarrollo de software o productos como:

Inspeccion: gracias a esto es posible realizar inspecciones mediante reuniones y
retroalimentacion permitiendo la mejora en el proceso y organizacion de los pasos a
seguir, dandole un orden adecuado en funcion de las prioridades.

Simplicidad: los elementos involucrados como el equipo, los objetivos, el tiempo y
el resultado estan claramente identificados por esta metodologia.

Trabajo en equipo o Equipo Scrum: el cual es conformado por las personas que
aportan directamente al proyecto, este equipo estd conformado por aquellos que
elaboran una lista clasificada de los requisitos del sistema, por los profesionales que
aportan en la elaboracion o construccion del proyecto y por el responsable de que se
ejecute correctamente la metodologia SCRUM (Becerra & Vanegas, 2018).
Adaptacién: el producto es facilmente adaptable a los cambios que se realicen, ya
que el cambio puede ser efectuado en cualquier punto incluso cuando se estén
ejecutando las iteraciones, esto tiene la condicion que no debe de afectar la entrega

(Rodriguez & Dorado, 2015).

Las empresas que han implementado la metodologia SCRUM para el desarrollo de sus

proyectos como la Industria del software en Colombia (Hernandez, Martinez, Argote, &

Coral, 2015), ha presentado mejoras en sus procesos y con ello han adquirido un alto
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crecimiento de las empresas, en sus conocimientos y en su experiencia al prestar servicios

de acuerdo al sector en el que se desemperian.

5.2. Recoleccion de datos
La parte principal del método SCRUM es identificar cuéles seran las necesidades que el
cliente requiere. Por lo que, para obtener esta informacion se emplean diferentes tipos de
métodos como encuestas, cuestionarios, entrevistas, etc. En este caso se utilizaron las fichas
de historias de usuario al momento de realizar la entrevista. Los casos de usuario fueron

tomados al momento de hacer el acercamiento con el duefio del negocio.

La primera historia de usuario requeria que el sitio pueda manejar a los pacientes y su
historial clinico, los tipos de tratamiento que se han realizado desde el comienzo del negocio,
la cantidad de sesiones y tratamientos recibidos y si se encuentran actualmente realizandose

un tratamiento, asi como la cantidad de las mismas.

La segunda historia de usuario se obtuvo a partir de la informacién que en su momento iba
a ser ingresada en el sitio web, esta controlara los productos que se adquieren para el negocio,
de que proveedor se obtuvo, cuando, cantidades adquiridas, y el costo de compra y venta
esto ocurre al momento en que se venden productos para reforzar los tratamientos que se

realizan a los clientes en el negocio.

En la tercera historia de usuario, se comprendio la solucion web que requeria el cliente con

el fin de promocionar en mejor medida los servicios que en ella se ofertaba, y presentar
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informacidn extra de los tratamientos, fechas, y canales de comunicacion asertivos, ademas

de reservas de citas 0 compra de paquetes de tratamiento.

De acuerdo a lo solicitado en las historias de usuario se agruparon en las necesidades en

forma de lo que se requiere del sitio web:

e Informar a los clientes de todos los servicios que se pueden comprar en el negocio,
informacion detallada de cada uno y formas de contactarse con el negocio.

e Facilitar el ingreso y control de los productos que se compran para el negocio, los
que se utilizan para los tratamientos, y los que se venden a los clientes.

e Mejorar la forma del manejo de los clientes tanto sus “historias clinicas”, veces que

se han realizado tratamientos o compras que realizaran.

5.3. Definicion de roles
SCRUM sefiala que es importante separar e identificar los roles de los usuarios del proyecto.
Luego de obtener la informacion que el negocio quiere para desarrollar el sitio, se comenzo

con un planteamiento de roles de cada uno de los interesados conformandose de la siguiente

forma:
Tabla 1 Definicién de roles
PERSONA CARGO ROL
Isabel Parraga Gerente Product Owner
Sara Parra Dermatocosmiatra Stakeholder
Cristhian Sanchez X Scrum Master, Scrum
Team
Ginger Becerra X Scrum Team

Nota. Se definen los roles para obtener informacion necesaria, en este caso los roles
son asignados al duefio del negocio y a los que desarrollaran el proyecto.
Tabla elaborada por los autores.
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5.4. Valoracidn o estimacion de los costos (Gestion backlog)
Cuando se ha obtenido la informacion y los requisitos para poder planificar como se debe
desarrollar el proyecto y luego de separar las funciones de cada uno de los miembros del
sitio, Scrum pide un tiempo donde se permita identificar cuanto tiempo se tomara realizar el
proyecto, por esto se deben priorizar las actividades para la funcionalidad del sitio y de

acuerdo a estas, ponerle una fecha para su cumplimiento.

En ese contexto, se identificaron los requisitos del sitio web y el tiempo que tomaria

cumplirlos.

Tabla 2 Estimacion de costo de desarrollo

Tiempo /

ID Prioridad Descripcion
Semanas

Mejorar la forma del manejo de los clientes tanto sus
1 Alta “historias clinicas”, veces que se han realizado 3
tratamientos o compras que realizaran.

Facilitar el ingreso y control de los productos que se
compran para el negocio, los que se utilizan para los

2 Media . . 3
tratamientos, y los que se venden a los clientes.
Permita informar a los clientes de todos los servicios
que se pueden comprar en el negocio, informacién
3 Muy Alta detallada de cada uno y formas de contactarse con el 2
negocio.
Tiempo estimado del proyecto 8 Semanas

Nota. Identificacidn de los requisitos que son necesario para la construccion del sitio
web y el tiempo estimado para el desarrollo ademéas de mostrar el tipo de prioridad que
tiene cada requisito
Tabla elaborada por los autores.

Para poder desarrollar los sprints del proyecto, primero se procedio a realizar una reunién

con la jefa del negocio explicando como de los puntos de la tabla anterior fueron sacados de
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acuerdo a la informacion que obtuvimos de las historias de usuario. Las fechas que tardarian
en cumplirse y ya con esto presentado, en conversaciones se cambi6 la prioridad de

desarrollo siendo la siguiente:

Tabla 3 Estimacién de desarrollo de los sprints

. - Tiempo /
ID Prioridad Descripcion Semanas
Permita informar a los clientes de todos los servicios
que se pueden comprar en el negocio, informacién
1 MuyAlta detallada de cada uno y formas de contactarse con el 2

negocio.

Mejorar la forma del manejo de los clientes tanto sus
2 Alta “historias clinicas”, veces que se han realizado 3
tratamientos o compras que realizaran.

Facilitar el ingreso y control de los productos que se
. compran para el negocio, los que se utilizan para los
3 Media . .
tratamientos, y los que se venden a los clientes.
Tiempo estimado del proyecto 8 semanas
Nota. Estimacion del tiempo que se demorara en realizar el proyecto con su debida
actividad y el nivel de prioridad que posee.
Tabla elaborada por los autores.

El primer Sprint seria el de desarrollo del sitio web para la difusion de los servicios que
oferta el negocio para el cliente, la jefa del negocio dejo al tanto que esta seria una tarea

primordial y se procedio a trabajar con esta idea.

5.5. Primer Sprint

Las dos primeras semanas del proyecto que corresponden a realizar la actividad de “Permitir
informar a los clientes de todos los servicios que se pueden comprar en el negocio,
informacion detallada de cada uno y formas de contactarse con el negocio.” Comenzaron
con identificar queé servicios se realizaban en el negocio como son las fases de los mismos y

recoger ciertas evidencias (fotos y videos) que ya habian realizado a sus pacientes para
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promocionarlos por redes sociales. Con toda esta informacion obtenida se propuso a armar

el sitio web utilizando la herramienta de gestion de contenido WordPress.

) @ CopilarCenter # Pesonalizar W 0+ Afadw & Editar pigina

C’a/azfarcfen/@r
Acerca de Blog  Contacto

Inicio

Bienvenido a tu sitio! Esta es tu pagina de inicio, que es la que la mayoria de visitantes verén cuando vengan a Encuéntranos

Direccién

Buscar

Figura 4: Primera pantalla realizara para el sitio web, elaborado por los autores

Se comenz0 a realizar presentaciones cada dos dias del sitio y el como se iba desarrollando
a la jefa del negocio. Ella daba la aprobacion y mencionaba los colores que se debian de
tomar en cuenta cuando se esté desarrollando el sitio. De esta forma se pudo trabajar sin
problemas y llegar a la fecha estipulada de fin del sprint sin inconvenientes y con el agrado

del product owner.

5.6. Segundo Sprint

Al haber finalizado el primer sprint sin inconvenientes se procedié a armar la logistica para
el segundo sprint. En dialogo sostenido con la dermatocosmiatra para identificar cuales son
los requisitos de los clientes (datos personales) que toma de ellos y la forma en que los estaba
Ilevando estos registros, se pudo constatar un trabajo manual, las fichas tenian dos secciones,
el uno era usado para los datos personales de los pacientes y cierta informacion que le
permitia la dermatocosmiatra identificar como afectaria los tratamientos en la persona o de

qué forma deberia modificarlo para que sea efectivo.
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Figura 5: Formato de plantilla utilizada para el ingreso de los datos del cliente. Elaborado

por Sara Parra, dermatocosmiatra.

Del otro lado de la carilla de la ficha, se llevaban los registros de las sesiones por tratamiento
que realizaba el paciente y cada vez que un paciente llegaba por nuevos tratamientos se debia

llenar otra de estas fichas.

Figura 6: Parte trasera de la plantilla donde se manejaba el seguimiento de los pacientes

con su tratamiento. Elaborado por Sara Parra, dermatocosmiatra.
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Para poder automatizar este proceso se pidio a la encargada que nos explicara que simbolizan
estos campos para ella y asi poder incluirlos en un sitio web. Por motivos inflexibilidad que
posee la herramienta WordPress para realizar sitios web que permitan cumplir con los
requerimientos de la dermatocosmiatra, se procedié a utilizar desarrollo web tradicional
usando HTML, CCS, JavaScript y Bootstrap esta en su version 3.3.7 aplazando el tiempo de

este sprint, y del proyecto en dos semanas mas.

5.7. Tercer Sprint

El ultimo sprint se enfocaria en mejorar el control de los tratamientos vendidos con los
productos, por lo que se procedié a hablar con la encargada de esta informacidn que en este
negocio era la contadora de la misma. Para almacenar la informacién de los tratamientos
que se vendian en el mes, utilizaba hojas de céalculo donde guarda informacion de los

productos vendidos, pacientes y sus pagos respectivos con los tratamientos que se realiza.
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Figura 7: Manejo de las facturas, recibos, ventas y gastos realizados en un mes. Elaborada

por la Contadora

Esta parte del proyecto fue un poco mas complicada que las anteriores por que el traspaso y
mejora de la informacion ocasionaba problemas con la contadora del negocio muy aparte de
como el sprint anterior la inflexibilidad de la herramienta WordPress para desarrollar este
requerimiento, por estas razones se tuvo que aplazar dos semana mas de lo previsto a este
sprint, para que pueda implementarse de forma correcta los requisitos del usuario en el sitio

web que se utilizara para mejorar esta forma de manejo de los datos.

30



CAPITULO 3

RESULTADOS (ANALISIS O PROPUESTA)

Mediante el uso de un sitio web el negocio podria incrementar la venta de los servicios que
ofrece porque se daria a conocer a mas personas, también el negocio automatizaria los
procesos de registros de clientes y citas de cada cliente por lo que es posible ahorrar tiempo
y recurso, de la forma en como se estaban llevando estos procesos de registro resultaba ser
muy tedioso tanto para los clientes como para los propios empleados del negocio, inclusive
para el mismo duefio debido a que este no podia realizar un analisis exacto acerca del
incremento o disminucion de la venta de los servicios y en base a eso tomar una decision
acertada que lleve al éxito al negocio por ello se desarroll6 un sitio web para el negocio con
los requisitos recolectados y de acuerdo a lo que especificaron el duefio y los empleados del

negocio donde se mostraron las ventajas de que una empresa 0 un negocio tenga n sitio web.

El negocio Capilar Center presentaba una desventaja competitiva siendo esta la falta del uso
de nuevas tecnologias que le permitieran incrementar las ventas de sus productos, realizar la
digitalizacion de la informacién de los clientes o inclusive realizar reportes acerca del
negocio y la rentabilidad que posee en el mercado es por ello que se propuso el desarrollo
de un sitio web para este negocio y asi poder otorgarles una ventaja competitiva y que pueda
progresar en un mercado donde las empresas que estan constantemente actualizandose en el
uso de la tecnologia son las que sobreviven y prosperan en el negocio y en sus procesos en
medio de un mundo donde todos buscan alcanzar el éxito utilizando mejores estrategias para

ganar mas clientes y vender mas.
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Para poder desarrollar un sitio web adecuado fue necesario la recoleccion de los requisitos
para el sitio web, para esto nos ayudaron los empleados y el jefe del lugar, donde
especificaron lo que querian que realizara el sitio web de acuerdo a sus necesidades y el rol
que desempefiaban, todo esto tuvo un orden secuencian y se utilizd la metodologia de
desarrollo &gil SCRUM la cual ayudo en cada etapa del proyecto. Ademas de la recoleccion
de informacion y la aplicacion de la metodologia SCRUM se realizaron otras investigaciones
acerca de como deberia de ser un sitio web para que sea agradable y facil de utilizar para los
usuarios, es decir, que tenga los colores y tipo de letra adecuados y que el contenido este

ubicado en un orden correcto para su busqueda rapida y manejo eficaz de la informacion.

Para la recoleccion de los requisitos para el sitio web del negocio Capilar Center, se
realizaron las denominadas historias las cuales consisten en preguntarles a los diferentes
usuarios lo que le gustaria que tenga el sitio web y que respondan en términos faciles para
ellos. Para esto se tomaron tres historias de usuario de acuerdo al rol que desempefian en el

negocio donde especificaron lo siguiente:

1. Jefe del negocio. Promocionar sus servicios mostrando informacion detallada de la
ubicacién del negocio y acerca de los servicios que ofrece

2. Dermatocosmiatra. Mejorar el manejo de la informacion de los pacientes, visualizar
las consultas de los mismos tanto pasadas como futuras con la finalidad de darle un
mejor seguimiento a los pacientes.

3. Contador. Control de los servicios que se venden y de los productos que se compran
0 venden para tener informacion que permita realizar analisis para verificar la

existencia de perdidas o ganancias.
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Basados en estas historias de usuario, se realiz6 un analisis de la forma en la que se manejaba
la informacién de los clientes, productos y servicios donde se determiné el uso de la
herramienta de Excel para el registro de toda esa informacion ademas del uso de fichas
fisicas para los clientes, se pudo observar también que la publicidad era generada de boca a
boca, donde un cliente recomendaba el servicio a otros, y debido a que mucha informacion
se perdia no se podia realizar un andlisis adecuado para detectar pérdidas o visualizar las

ganancias correctas.

Debido a estas circunstancias se disefi6 un modelo de base de datos para poder
implementarlo posteriormente, este modelo costa de varias tablas las cuales permitiran el
almacenar la informacion respectiva ingresada a traves del sitio web, mediante esto se
registrara la informacion del cliente, fichas medicas del cliente, una cabecera donde se
registrara el nimero de factura y el cliente asociada a ella, un detalle donde se especificara
el tratamiento que recibe dicho paciente, el tratamiento y sus respectivos costos, ademas una
tabla para registrar el seguimiento a los pacientes, esta tabla estara asociada a la cabecera, al
detalle y al tratamiento, una tabla de inventario donde estaran los productos de los que

dispone el negocio.
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SWC_P_Cuti

PK | CUT_ldCutis SWC_M_Cliente SWC_T_VPDetalle
: SWC_T_VTDetalle
varchar | CUT_Descripcion PK_|CLI_IdCliente —&| FK |VCA ldvcabecera
B FK |VCA_ldVcabecera
—< FK |EST IdEstadoCiv 3 FK  |PRO_IdProducto
TRA_IdTratamiento
SWC_T_FichaCliente —<| FK [Ocu_idocupacion . decimal | PDE_CostoVenta
decimal [DET_CostoVenta
FK CLI_ldCliente varchar|CLI_Nombres N it |PDE_Cantidad
: int DET_Sesiones
FK CUT_IdCutis varchar| CLI_Apellidos PDE_Subcosto
varchar |FIC_Consejos varchar| CLI_Cedula SWC_M_Marca
varchar |FIC_Frechigiene varchar| CLI_Telefono SWC_T_VCabecera K |MAR_IdMarca
varchar |FIC_Saludactual varchar| CLI_Direccion PK [VCA_Id . Marchaf MAR_Descripcion
varchar |FIC_Fibenfgrav date |CLI_Fechanac FK  |CLIldCliente SWC_M_Producto
boolean |FIC_Deporte FK  |TVE_IdTventa —H{ PK |PRO_ldProducto 4
varchar |FIC_Recomendacion varchar |VCA_Factura FK  |MAR_ldMarca O SWC_M_Categoria ¢
SWC_M_TVenta Datetime |VCA_Fecha FK  |CAT_ldCategoria S PK |CAT_ldCategoria &
SWC_P_Estadocivil PK | TVE_ldTventa Clave |VCA_SubTotal it |INV_Cantidad owarchar |CAT_Descripcion ¢
P |EST ldEstadach varchar | TVE_Descripcion decimal [VCA_Iva decimal |INV_Precioventa <
varchar| EST_Descripcion Clave |VCA_Total SWC_M_Proveedor

PK |PRO_IdProveedor

SWC_P_Ocupacion

varchaf PRO_Descripcion
varchaf PRO_RUC

warchar

K |OCU_IdOcL }

[varchia) PRO_Telefono
OCU_Descripcion SWC_T_CDetalle -

varchaf PRO_Direccion

FK CCA_ldCcabecera
4< FK PRO_IdProducto SWC_T CCabecera
decimal |CDE_CostoCompra
; N PK CCA_ldCcabecera
int CDE_Cantidad
FK PRO_IdProveedor
decimal | CDE_Subcosto
varchar |CCA_Factura
Datetime | CCA_Fecha
decimal |CCA_SubTotal
decimal |CCA _Iva
decimal |CCA_Total

Figura 8 Diagrama de la base de datos para el negocio Capilar Center

Interfaz

El sitio web debe presentar una interfaz que sea amigable e intuitiva para el usuario,
es decir, no debe contener colores demasiado fuertes pero si deben de ser Ilamativos,
los colores que contengan deben de estar en contraste.

Fécil acceso al contenido del sitio web, como la informacién de los servicios,
informacidn de los clientes, de productos, de las ventas de servicios o productos, etc.
El tiempo de carga de las pantallas no debe de ocupar demasiado tiempo para su
visualizacion

Se debe de mostrar lo que al usuario realmente le interesa, es decir informacion clara
y concisa de los servicios y productos si que el sitio web tenga demasiada
redundancia.

La informacion presentada a los clientes debe de tener un orden coherente y facil de

comprender.
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e Todas las interfaces deben de mantener un orden adecuado para que el usuario sino
se sienta confundido y opte por abandonar el sitio web.
o No debe de contener informacion innecesaria, esta debe de ser precisa y que informe

lo que el usuario realmente desea conocer.

6. Demostraciones de los sitios

El sitio web desarrollado en WordPress su disefio es como la figura siguiente:

Cﬁoz/arc enter

By Iratet Parrags

Inicio

Biervenidos Cap’ar Centre Web. luger donde oitend-d infommaciée schee o5 ratamiertios, predustos con los Encuéntranos

que trabyjanos pera su cudado de la piel

Déraccian

Ubicacién

septiembne 2019

el o g 2
FearTacy 22 24 25 26 7 2 Pl

Figura 9 Captura del sitio web desarrollado en WordPress. Elaborado por los autores
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En este sitio web la persona (los clientes) podra ver informacién del negocio como su
ubicacion, exacta gracias al mapa de Google Maps que se encuentra en su inferior como la
foto que se muestra de portada. En su lado lateral la direccion ya de forma escrita y los dias
de atencion. En el apartado de tratamientos se visualizara los tipos de tratamientos que se
realizan en el negocio y que beneficios trae el realizarselos. En el apartado productos podran
ver los productos que venden para reforzar los tratamientos que se realizan. Y en el sector
de contactenos permite enviar mensajes por correo electronico a la duefia del local por si

requieren mas informacion.

Ya dentro del negocio, la parte web que se encarga de cumplir con los requisitos del cliente
y beneficiar al negocio en su automatizacion. Se ejecutard de forma interna usando un
equipo como servidor para alojar tanto el sitio web como la base de datos donde se
almacenan la informacién que se guardara dia a dia. El Login del sitio web es como se

muestra a continuacion.

Iniciar sesién

Olvidaste la contrasefia?

Figura 10 Login del sitio web interno del negocio. Elaborado por los autores

Aqui tanto la jefa del negocio como los empleados deberan ingresar y colocar el usuario o

contrasefia que sea el asignado.
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Luego ya dentro del menu principal podra desplegar las siguientes categorias:

e S Capilar Center e (@)

Historia dinica nicio/

HISTORIA CLINICA = VENTAS - cITas =

Figura 11 Menu Principal. Elaborado por los autores

En el menu principal se podran observar los siguientes modulos:

Historia clinica. Donde se registrara y se podra visualizar la informacion de los

clientes que posee el negocio.

e Ventas. En este apartado se registraran y se llevaran control de los productos o los
tratamientos que se vendan a los clientes.

e Citas. Se encarga de agendar los dias que se realizaran los tratamientos de los
pacientes de acuerdo a los que ellos compren.

e Productos. En este apartado, se podra registrar y las compras que se realizan de los

productos, los proveedores que se tengan, las categorias de los productos, y los

productos que se encuentren en inventario.
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CAPILAR

EnTER Capilar Center e @)

Inicio/Historia Clinica/

Historia Clinica

PACIENTES

Figura 12 Mddulo de historia clinica. Elaborado por los autores

Dentro del moédulo de historia clinica, se podra visualizar los clientes que el negocio ha
tenido y cierta informacion necesaria para poder recomendar o darle tratamiento a las

personas.

CAPILAR

e Capilar Center —

Inicio/Historia Clinica/Pacientes/

Pacientes
pL entries S h
Nombres t Apellidos Cédula Teléfono Direccién Fecha de nacimiento Acciones
Sonia Alejandra Martinez Herrera 0984563215 0935775132 na 10/10/1990
Showing 110 1 of 1 entries Previous Next

Figura 13 Ingreso de nuevos pacientes. Elaborado por los autores
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CAPILAR

CenTen Capilar Center

Inicio/Historia Clinica/Pacientes/Ingresof

Datos Personales

Informacion extra

Fishre o anfermadades grave:

Figura 14 Formulario de datos necesarios por paciente. Elaborado por los autores.

CAPILAR

e Capilar Center

Ventas

PRODUCTOS (F) SERVICIOS

»

Figura 15 Opciones dentro de ventas. Elaborado por los autores

Para el apartado de ventas se trabajan con productos y servicios por lo que se los toma

como opciones por separado.
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CAPILAR H
i Capilar Center save parss ()
Inicio/Citas/
Citas
Hoy < > octubre 2019 Mes | Semana Dfa Semana Dia
lun. mar. mié jue. vie. sab. dom

1 2 3 4 5 6

7 8 9 10 11 12 13

14 15 16/ 17 18 19 20

2:44 Tratamiento capilar

21 22 23 24 25 26 27

Figura 16 Forma de agenda los tratamientos. Elaborado por los autores.

Luego de que el cliente ha seleccionado algun tratamiento se procede a registrarse en este
calendario las citas futuras que tendra para realizarse el tratamiento de acuerdo a las sesiones

estipuladas cuando compro el tratamiento.

e o Capilar Center sabelPamoos (@)

Inicio/Productos/

Productos

CATEGORIAS H COMPRAS ! INVENTARIO =] Gnzy

Copyright © Capilar Center By Isabel Parraga 2019

Figura 17 Modulo de productos. Elaborado por los autores
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En el mddulo de producto se podran ingresar y editar categorias de los productos, ver cuando
se ha comprado y bajo qué precio, los que se mantienen en inventario y los proveedores con

los que trabaja el negocio.

e o Capilar Center e pareoo ()

CENTER

Inicio/Productos/Categorias/

Categorias
Show 10 #  entries Search
Categoria T Opciones
Showing 1 to 4 of 4 entries Previous Next

Copyright © Capilar Center By Isabel Parraga 2019

Figura 18 Categorias. Elaborado por los autores

- Il Capilar Center oo (@

CENTER

Inicio/Productos/Inventario/

Inventario
Show| 10 # |entries Search:
Nombre T Categoria Marca Proveedor Cantidad Opeiones
Jabon oblvia Jabones Dermocam Centro carcome 55
Showing 1 to 1 of 1 entries Previous Next

Copyright © Capilar Center By Isabel Parraga 2019

Figura 19 Inventario. Elaborado por los autores
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e oo Capilar Center ssbel Paros ()

Historia clinica Inicio/Productos/Proveedores/

Proveedores
Productos
Show| 10 2 | entries Search:
Nombre 1 Ruc Teléfono Direccién Opciones
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Showing 1 to 1 of 1 entries Previous . Next

Copyright @ Capilar Center By Isabel Parraga 2019

Figura 20 Proveedores. Elaborado por los autores
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CONCLUSIONES

Los sistemas de gestion de contenido permiten desarrollar sitios web interactivos. Tienen
un conjunto de herramientas que le otorgan facilidad y reduccion de tiempo a la construccion
de sitios web. Siendo una herramienta gratuita no por eso tiene muchos delimitantes, su
comunidad es muy amplia y tiene varias guias para los distintos tipos de plugins que son el
plato fuerte de esta herramienta, esto otorga un sinfin de posibilidades a los que desarrollan

sitios web con esta herramienta.

SCRUM siendo una metodologia agil de desarrollo de sistemas, ya sean de proyectos a gran
escala o pequefios ensefia un conjunto de pasos que permiten desarrollar software sin perder
mucho tiempo en los problemas que puedan ocurrir al momento de desarrollarlos. También
ensefa la ventaja de incluir tanto al cliente como las personas encargadas de usar el sistema

gue se encuentre desarrollandose.

La programacién tradicional estd perdiendo un poco de fuerza gracias al auge de las
herramientas de gestion de contenido. Pero eso no las hace una solucion no éptima, las
herramientas de gestion de contenido todavia no ofrecen esa flexibilidad y adaptabilidad que
si se logra programacion tradicional de sitios web por lo que fue muy necesario utilizarla
para dar por finalizado los puntos que se requerian completar del sitio web. Aunque los
sistemas de gestion de contenido son muy utiles para el desarrollo de sitios web existen
varias herramientas que no fueron compatibles para lo que se deseaba desarrollar por tal
motivo se optd por utilizar la programacion tradicional para el desarrollo del sitio web que
se utilizara para el registro de los clientes, agendar citas, productos, entre otras cosas,

también se desarrollo un sitio web con WordPress pero este es mucho mas sencillo donde
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solamente se presentaran los productos que utilizan en el negocio y los tratamientos que

realizan.

Para identificar los requerimientos necesarios del sitio web fue necesaria la colaboracion de
las partes implicadas, tanto de los usuarios como de los que desarrollaron el sitio web donde
el factor mas importante fue la comunicacion para poder obtener los requisitos del usuario y
en base a eso desarrollar un sitio web acorde a sus necesidades, para esto se utilizaron las
Historias de usuario como método de recoleccion de requerimientos debido a que se utiliza
un lenguaje comprensible para los usuarios, por lo tanto, podemos concluir que la mescla de
sistemas de gestion de contenido, metodologia agil de desarrollo de software y la
programacion tradicional ofrecen soluciones sélidas y muy interesantes al momento de
desarrollar sitios web la sencillez y gran repertorio de herramientas de WordPress para hacer
un sitio web que permita difundir los servicios y productos que ofrece el negocio, las ventajas
de seguir un marco de referencia para desarrollar sitios web de calidad para los usuarios y
como cumplir ciertos pedidos caracteristicos de los clientes usando programacion
tradicional. Juntas estas herramientas permitieron desarrollar los sitios web de una forma

agil, sencilla 'y completa.
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RECOMENDACIONES

Tecnologicamente avanzamos a un paso acelerado por lo que las empresas y organizaciones
deben estar constantemente actualizandose en este campo. Los sitios web representan una
gran ventaja competitiva por lo tanto es recomendable que toda organizacion, sea cual fuere
su tamafio debe contar con uno, para ofrecer sus servicios y mantener informados a los
clientes acerca de promociones y nuevos productos o servicios que se incorporen en el sitio,
esto tiene sus beneficios para la organizacion como por ejemplo el bajo presupuesto para
realizar las publicidades de aquello a lo que se dedican tratando directamente con los

consumidores de los servicios o productos.

Es recomendable que el negocio Capilar Center implemente el sitio web y haga uso del
mismo debido a las ventajas competitivas que le otorgaria y también a la automatizacion del

proceso de registro de clientes, productos y servicios.

También se recomienda su implementacion porgue su contenido estara disponible todo el
tiempo, donde las personas puedan encontrar su informacién a cualquier hora desde

cualquier lugar lo que representa que el negocio pueda adquirir nuevos clientes

El desarrollo e implementacién de un sitio web le permitiria llegar a mas personas en menos

tiempo llegando a lugares, abarcando mas ciudades, mediante publicidad de boca a boca no

Ilegaria muy lejos.
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ANEXOS

Tabla 4 Historia de Usuario 1

Historia de Usuario

Numero: 1 Usuario: Isabel Parraga (Jefa del negocio)

Nombre historia: Promocion del negocio a través del internet

Prioridad en negocio: Muy Alta Riesgo en desarrollo: Bajo

Descripcion: Como jefa del negocio Capilar Center quiero poder promocionar los
servicios que realizamos, con descripciones de los tratamientos fotos que realizamos a
los pacientes, ubicacion y medios o formas de contactarse para poder lograr una ventaja
competitiva y mayor difusion del trabajo realizado en el negocio a futuros clientes.

Tabla 5 Historia de Usuario 2

Historia de Usuario

Numero: 2 Usuario: Sara Parra (Dermatocosmiatra del negocio)

Nombre historia: Manejo y control de pacientes

Prioridad en negocio: Alta Riesgo en desarrollo: Bajo

Descripcion: Como dermocosmiatra quiero poder mejorar la forma de manejo de los
pacientes tanto de sus consultas realizadas con anterioridad como las nuevas, poder
visualizar de mejor forma los datos de los pacientes (nombres, edad, alergias, tipo de
piel, etc.) para poder ser més eficaz al momento de recetar tratamientos y poder dar
mejor seguimiento a los pacientes.
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Tabla 6 Historia de Usuario 3

Historia de Usuario

Numero: 3 Usuario: Fatima Rodriguez (Contadora del negocio)

Nombre historia: Generacién de albaranes

Prioridad en negocio: Media Riesgo en desarrollo: Medio

Descripcion: Como contadora requiero una forma de llevar el control de los
tratamientos que se han vendido, a que persona, en qué momento y los productos que se
compran y venden. Para asi llevar un mejor registro historico de los tratamientos
vendidos y poder identificar con ellos estrategias para nuevos paquetes de tratamiento y
como ha sido el uso de los productos por parte de los empleados.

El desarrollo del sitio web tanto para los clientes como el que utilizan de forma interna en
el negocio, permitieron mejorar la difusion de los servicios y productos que oferta Capilar

center como también la gestion interna del negocio automatizando
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