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Titulo de Trabajo de Integracién Curricular: Evaluacion econdmica de un

proyecto de elaboracion de desinfectantes para pisos

RESUMEN

Hoy en dia el contar con un desinfectante en los hogares es importante porque ayuda a reducir
el riesgo de contagiarse por los virus, bacterias o cualquier otro microrganismo que puede
afectar nuestra salud. La presente investigacion se enfoco en la creacion de un negocio
dedicado a la elaboracion y comercializacion, teniendo como objetivo analizar y demostrar

la factibilidad del proyecto.

En el primer capitulo encontraremos el planteamiento del problema que es poder realizar un
estudio de la rentabilidad del proyecto, siendo nuestro objetivo principal determinar la
viabilidad del proyecto a implementar en el Cantén Milagro y zonas de influencia. Entre los
alcances de este proyecto consideramos los costos principales, los flujos de efectivo y los

modelos matematicos necesarios para saber si es conveniente implementar el proyecto.

El capitulo dos nos da a conocer los conceptos que se aplicaran para el célculo de la
rentabilidad del proyecto, saber las condiciones necesarias para poder continuar o no. En el
ultimo capitulo se da a conocer los materiales a utilizar, las cantidades exactas y la

presentacion que tendra (500 ml, 1 L y 1 Galdn).

Se mostrara el total de las inversiones, costos y gastos que demanda el proyecto; lo cual nos
ayuda a realizar los célculos de: VAN, TMAR, TIR, margen de contribucion y punto de
equilibrio. Todo esto nos daréa el resultado mas éptimo para poder tener actitudes criticas y
objetivas para la creacién de un proyecto, aplicando técnicas, procedimientos y métodos

necesario para producir y comercializar.

PALABRAS CLAVE: Desinfeccion, Rentabilidad, VAN, TIR, Punto de Equilibrio



Titulo de Trabajo de Integracion Curricular: Economic evaluation of a project

for the development of disinfectants for floors

ABSTRACT

Nowadays, having a disinfectant in homes is important because it helps reduce the risk of
being infected by viruses, bacteria or any other microorganism that can affect our health.
This research was focused on the creation of a business dedicated to the production and
commercialization, with the objective of analyzing and demonstrating the feasibility of the

project.

In the first chapter we will find the problem statement, which is to be able to carry out a study
of the profitability of the project, our main objective being to determine the viability of the
project to be implemented in the Milagro Canton and areas of influence. Among the scope
of this project we consider the main costs, cash flows and mathematical models necessary to

know if it is convenient to implement the project.

Chapter two introduces us to the concepts that will be applied to calculate the profitability of
the project, to know the necessary conditions to be able to continue or not. In the last chapter,
the materials to be used, the exact quantities and the presentation it will have (500 ml, 1 L
and 1 Gallon) are disclosed.

The total investments, costs and expenses required by the project will be displayed; which
helps us to perform the calculations of: NPV, TMAR, IRR, contribution margin and
breakeven point. All this will give us the most optimal result to be able to have critical and
objective attitudes for the creation of a project, applying techniques, procedures and methods

necessary to produce and commercialize.

KEY WORDS: Disinfection, Cost Effectiveness, VAN, TIR, Balance Point



CAPITULO 1
1. INTRODUCCION

El presente trabajo se enfocard en la evaluacion econdmica de un proyecto de elaboracion de
desinfectantes para pisos, con la finalidad de determinar su rentabilidad. ElI uso de
desinfectante es muy importante en los hogares, trabajos o cualquier otro sitio, ya que permite
tener un entorno limpio al eliminar virus y bacterias que pueden localizarse en los pisos y

que como consecuencia afecten la salud.

El desinfectante ha tomado mayor importancia hoy en la actualidad, ya que se recomienda
limpiar continuamente los pisos utilizando desinfectante, esto con la finalidad de poder

reducir el riesgo de contraer alguna enfermedad.

Una vez dado a conocer los detalles sobre la importancia de la desinfeccion dentro de los
hogares, mostraremos los materiales que se van a utilizar para la elaboracion del

desinfectante el cual se lo hara de manera artesanal.

También mostraremos un estudio sobre el volumen anual de ventas del producto
(desinfectante), asi como los precios unitarios de cada una de las materias primas, la
descripcidn de la idea de negocio, andlisis situacional, establecer en que debemos enfocarnos
para satisfacer a nuestros futuros clientes. También se creard un analisis sectorial
acompariado de una idea de marketing y las inversiones. De la misma forma haremos un

analisis de costos de materiales de empaque tales como envases, corrugados, etc.

Nuestro proyecto esta dirigido en realizar una evaluacion economica para la elaboracién de
un desinfectante para pisos, en la cual nos enfocaremos en la elaboracion y comercializacién

del producto en el Canton San Francisco de Milagro.

Entonces, haremos un estudio para determinar los ingresos y egresos totales, asi como
también el precio de venta, los costos fijos y variables para con ellos determinar punto de

equilibrio y rentabilidad del proyecto.



1.1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA
En la actualidad el uso de los desinfectantes se ha vuelto importante, ya que, nos ayuda a
eliminar microorganismos que se encuentra adheridas en las superficies a través de agentes

quimicos, y de esta manera poder evitar que la persona contraiga infecciones o enfermedades.

El COVID-19 es una enfermedad contagiosa siendo sus principales sintomas: fiebre, tos seca,
dolor muscular entre otros. Es un virus que puede contagiar a las personas a traveés de las vias
respiratoria (boca, nariz) e inclusive los ojos, por eso es importante implementar un plan de
accion de limpieza con el objetivo de efectuar la desinfeccion, a través de la limpieza continua
en los pisos del hogar. Es de vital importancia tener un correcto plan de accion para efectuar
la limpieza y desinfeccién de los espacios y utensilios o herramientas que se puedan

manipular en el ambiente de trabajo frente al Covid19.

Por lo tanto, se recomienda limpiar continuamente los pisos de los hogares, utilizando
desinfectante con la finalidad de poder reducir el riesgo de contagio en la persona y de esta

manera se mantendra el piso limpio de virus y bacterias.

Tanto a nivel mundial, nacional o local los virus y bacterias se encuentra por todas partes por
eso es recomendable mantener una constante limpieza en los hogares de esta manera se

protegera la salud de la persona.

El presente trabajo de titulacion se enfoca en la elaboracion de desinfectante para el hogar,
para el uso de limpieza de pisos, ya que con la ayuda del desinfectante eliminaremos virus y
bacterias que se encuentre en los pisos, y de esta manera contribuiremos en proteger la salud

de las personas.

Por ello, en esta investigacion haremos un estudio econémico sobre la elaboracion de

desinfectante para el hogar en las cual tendremos en cuenta ciertos puntos que son:

e Hacer una evaluacion econdmica para la elaboracion del proyecto.
e Hacer un analisis FODA para saber cudles serian las dificultades y las ventajas que
tendriamos al momento de comercializar nuestro producto y de esta manera poder

tomar medidas para disminuir o reducir las dificultades.



1.2. OBJETIVOS

1.2.1.

Objetivo general

Realizar una evaluacién econémica para el desarrollo de un proyecto de elaboracion de

desinfectantes para pisos con la finalidad de determinar la viabilidad del proyecto a

implementar en el Canton Milagro y zonas de influencia.

1.2.2. Objetivos especificos
e Establecer los materiales, utensilios y procedimiento para la elaboracion del
desinfectante.
e Determinar un analisis econdmico sobre el costo de produccion de la elaboracién del
desinfectante.
e Determinar el precio de venta para la respectiva comercializacion del desinfectante
en cada una de sus respectivas presentaciones.
e Elaborar un plan de marketing y estudio de mercado para poder saber la aceptacion
del producto.
e Establecer cual es el impacto ambiental que ocasionaria el desinfectante a ser
producido y comercializado.
1.3. ALCANCE

A continuacion, mostraremos el alcance del proyecto:

En este proyecto nos enfocaremos en la elaboracion de un desinfectante, la cual dara
inicio desde la obtencion de la materia prima; desarrollo del proceso de elaboracién
hasta obtener el producto terminado. Finalmente se evaluard el proceso de
comercializacion del producto.

Se considerara los costos unitarios de cada materia prima, materiales de empaque etc.
Se planteard un estudio por medio de un modelo matematico que nos permita
proyectar las ventas para un horizonte de tiempo de cinco afios.

Determinar los flujos netos de efectivo para el horizonte de tiempo considerado,
elementos que nos permitiran de manera objetiva la rentabilidad del proyecto.



1.4. ESTADO DEL ARTE

¢ Qué es la desinfeccion?

La desinfeccion es el proceso que consiste en eliminar a microorganismos infecciosos
mediante el uso de agentes quimicos o fisicos (Seymour, 1991).

La desinfeccion es muy importante, ya que es un proceso que nos permite eliminar agentes

patdgenos, que puede ser perjudicial para la salud de la persona.
Desinfectantes

Los desinfectantes son productos ampliamente utilizados para la destruccion de los
microorganismos que habitan sobre una superficie inanimada, con excepcion de las esporas

bacterianas (Guerra, 2005).

El desinfectante es un producto muy utilizado a nivel mundial, ya que, a través del
desinfectante nos permite eliminar los microorganismos infecciosos como son los virus y

bacterias que se encuentra en los pisos.

La eficacia de un desinfectante depende de su concentracion, el tiempo de contacto, la
naturaleza de la superficie desinfectada, la cantidad de material organico presente en la
superficie, y el tipo y la cantidad de microorganismos presentes (Gava Mazzola, Faustino

Jozala, De Lencastre Novaes, Moriel, & Vessoni Penna, 2009).

El porcentaje de efectividad en la eliminacion de virus y bacteria en el desinfectante es muy
importante, ya que de esta manera la persona podra observar la calidad del producto y los

beneficios que ofrece.

Al momento de elaborar un desinfectante hay que tener en cuenta la calidad de los materiales
que se van a utilizar, tener definido el proceso de elaboracion, la presentacion del envase
donde va a estar el desinfectante, y también hay que tener en cuenta el precio de

comercializacion.
Evaluacion Economica

En la elaboracion de un proyecto es importante realizar una evaluacién econémica, porque
nos permite identificar, evaluar y comparar costos entre distintas inversiones, con la finalidad

de poder saber cuél es la mejor forma de invertir a largo plazo en el proyecto.



Al momento de emprender un negocio o comercializar un producto es importante realizar
una evaluacion econdmica, ya que, la cual nos permite disponer de la informacion necesaria

para la toma de la mejor decision.
Presupuesto

El presupuesto tiene como fundamento elementos contables, en los cuales se pretende realizar

el control de las partidas en las que se utilizan los recursos econémicos y sus costes.

Por lo general la estructura en la que se guia la elaboracién de un presupuesto suele ser de
manera incremental, fijando una cantidad adicional que se aproxime a lo que se necesita para
el siguiente periodo, pero con referencia a las partidas ya referenciandose a las partidas
presentes.

Existen razones del porqué realizar un presupuesto, entre ellas podemos mencionar:

e Minimizar los riesgos.
e Direccionar la estrategia hacia objetivos esperados por la empresa.
e Se logra cuantificar en términos economicos las diferentes etapas de la

planificacion total de trabajo.
Ademas, cabe mencionar que al realizar el presupuesto estamos procurando:

e Conocer los ingresos y egresos del proyecto.

Realizar un enfoque de lo que puede ser destinado al ahorro, para cumplir con

objetivos personales que se ha interpuesto realizar a corto o largo plazo.

Establecer la tasa de descuento (costo del dinero).

Determinar el capital necesario para la puesta en marcha del proyecto.

Optimizar el uso de los recursos (Ldpez, 2020).

Rentabilidad

Tiene como funcion conseguir los resultados esperados por medio de las inversiones que se
han realizado en un periodo de tiempo especifico, es decir, nos da a conocer el rendimiento
que tiene la empresa comparando los medios empleados con la renta obtenida, esto nos
permite saber la capacidad que tiene del proyecto para retribuir los recursos econémicos
utilizados (Contreras, 2006).



La manera en que la rentabilidad llegase a aumentar dependerd de las estrategias que se
implementen en el negocio; entre estas estrategias se puede considerar reducir costos,

incrementar el precio de ventas en la medida que el mercado lo permita.
Costo Fijo y Costo Variable

Costo Fijo: costos incurridos por la empresa produzca o no. Ej. sueldos

Costo Variable: costos incurridos por la empresa solo cuando estd en produccion. Ej.

Materias primas.



CAPITULO 2

2. METODOLOGIA

Rentabilidad del proyecto

Este analisis se basa en establecer el nivel de desempefio que puede alcanzar determinado
proyecto. Dentro de este se toma en consideracion el valor del dinero a través del tiempo, y
esta consideracion se logra por medio de métodos que ayudan a evaluar el proyecto tales
como el VAN y el TIR.

El valor actual neto (VAN)

Este es una herramienta que ayuda a comprar el monto de la inversién con una determina
tasa de interés y los flujos positivos de efectivos. Esta herramienta es una de las mas aplicadas
al momento de evaluar un proyecto (DAVILA MALLA, 2016).

Para realizar su célculo es necesario tener una tasa de descuento o un factor al cual se le
reduzca el valor del dinero en el futuro a su semejante actual. Al momento de aplicar la tasa
de descuento los flujos resultantes que se traen en el presente se los considera como flujos
descontados. Entonces, el van es el valor monetario que se obtiene por la diferencia de la
suma de los flujos descontados a la inversion cero (inicial); es decir, se equipara todas las

ganancias que se estiman contra los desembolsos para generar tales ganancias en el presente.

Para saber si aceptamos o rechazamos un proyecto, debemos tener en consideracién cierto

criterios de evaluacién, como los siguientes:

Siel VANes <0 Se rechaza el proyecto.

Siel VANes=0 El proyecto es indiferente.
Siel VANes >0 Se acepta el proyecto.



Al momento de calcular el VAN, Si el valor actual neto es mayor al costo de inversién del
proyecto nos quiere decir que es aceptable lo que se esté realizando, porque se esta generando

ganancia positiva en la empresa o negocio.

Si el valor actual neto es igual al costo de inversidn del proyecto, nos quiere decir que no se
esta teniendo ni pérdida, ni ganancia.

Si el valor actual neto es menor al costo de la inversion del proyecto, nos quiere decir que
esta existiendo pérdida, y por ende se debe tomar acciones y decisiones para el mejoramiento
de la empresa o negocio.

Férmula para calcular el VAN:

VAN = I+Z L S i B L
B A+t 1+D  (1+i0)2 (1+ 0"

VAN = —I + FNE

I = Inversién Inicial
FE = Flujos de Efectivo por Periodo
i = Tasa de Interés

n = Numero de periodos de tiempo

La férmula se basa en la sumatoria de los flujos netos y en descontar el valor de la inversion
inicial, esto con el objetivo de saber si los resultados son superiores o similares a la inversion

solicitada.

Tasa minima aceptable de rendimiento (TMAR)

Este es un tipo de porcentaje que por lo general es estimado por quienes van a invertir en su

proyecto; utilizdndose como referencia para conocer si el proyecto serd o no rentable.
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TMAR < Inflacion Proyecto no rentable

TMAR = Inflacion Proyecto indiferente

TMAR > Inflacion Proyecto rentable

Se calcula con la siguiente formula:

TMAR = Tasa de inflacién + riesgo de la inversion

El riesgo de la inversion toma en cuenta tres casos para determinarlo:

Riesgo alto. Son negocios en los que el precio del producto cambia mucho debido a la

oferta y la demanda, se considera un porcentaje superior a 10%.

Tasa interna de retorno (TIR)

La tasa obtenida hace referencia al rendimiento de la inversion. Lo que se busca con esta tasa
es que el valor actual neto sea cero. Se dice que esta tasa se basa en igualar la suma de los
flujos disminuidos a la inversién inicial; suponiendo que el dinero que se gana afio a afio
reembolsa en su totalidad. EI TIR nos ayuda a saber el rendimiento real de nuestra inversion
(Ubillus Lombeida, 2019 ). Por lo general el determinar el TIR se lo hace por medio de prueba

y error, hasta que la tasa nos de igual a la suma de los flujos disminuidos.
Para aceptar o rechazar un proyecto existen determinados criterios:
Se rechaza porque el proyecto da

TIR < TMAR menor beneficio que el interés pagado

por la banca

el proyecto es indiferente. Los beneficios

TIR = TMAR del proyecto sélo cubriran los costos.
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el proyecto se acepta; porque el beneficio

TIR > TMAR que se obtiene es superior a la tasa de

interés que pagan los bancos.

Férmula para calcularlo:

VANT1

TIR=T1+ (T2-T1) VAN TI —VAN T2

Donde:
T1: tasa que produce el valor actual neto (+)
T2: tasa que produce el valor actual neto (-)
VAN 1: valor actual neto (+)

VAN 2: valor actual neto (-)

Margen de contribucion

Son los beneficios que obtiene una empresa sin tomar en cuenta los costos fijos. También se
dice que es el exceso de los ingresos en comparacion con los costos variables, donde tal

exceso son cubiertos por los costos fijos y la utilidad.

Este margen es importante porque establece que tanto contribuye un producto a la empresa,

de modo que se reconoce que tan rentable es seguir con la produccion de ese producto.
MC = Margen de Contribucion

MC = Precio de Venta Unitario — Costo Variable Unitario
MCP = Margen de Contribucion Ponderado

MCP = Margen de Contribucién X % de Participacion
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Punto de equilibrio

Este nos ayuda a saber la relacién que existe entre los costos variables, los fijos y los
beneficios. Se lo considera como el nivel de produccién en la que los beneficios obtenidos

son iguales a la sumatoria de los costos fijos y variables.

Este no nos ayuda a evaluar la rentabilidad, sino mas bien sirve para tomarlo como referencia.
Para establecer el tamafio de un proyecto, es necesario hacer un analisis del punto de
equilibrio porque ayuda a reconocer si realmente se estd produciendo la cantidad necesaria o

si es preciso que se ajuste la manufactura. Este se calcula de la siguiente manera.

Costos Fijos

Punto de Equilibrio =
Hnto ae Bquittbrio Suma de Margen de Contribucién Ponderado
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CAPITULO 3

3. PROPUESTA DE SOLUCION

Los desinfectantes estdn compuestos por quimicos, los cuales han tomado mayor importancia
hoy en la actualidad ya que se recomienda limpiar continuamente los pisos utilizando
desinfectante, esto con la finalidad de erradicar e invalidar el desarrollo de bacterias,
microorganismo Yy virus los cuales ponen en riesgo la salud.

La venta de nuestro producto se daré en tres presentaciones de envases plasticos: de 500 ml,
de 1 litro y de galon. Con respecto a la imagen del envase, esta se identificara por colores e
imagenes significativas, por ejemplo, si el desinfectante tendra aroma a manzanilla el envase
tendra manzanilla en la etiqueta, lo cual hara mas atractivo al producto.

Al introducir el producto al mercado se deberd iniciar con un precio bajo para conseguir estar
en el mercado de manera rapida consiguiendo la atencién de los consumidores. A medida
que vayamos creciendo en ventas se reduciran determinados costos como el de distribucion
y produccidn; siendo la inflacion que establezca el precio de nuestro producto en afios

posteriores.

LISTADO DE MATERIA PRIMA
Nonil fenol
Sus propiedades son desengrasantes, detergentes, emulsificantes, estabilizantes. Este
componente tiene caracteristicas como: liquido viscoso, amarillo palido con ligero olor
fenolico, soluble en grasas y aceites.
Agua
Ayuda a suprimir componentes solidos.
Cellosize
Componente soluble en agua que actia como modificador de la reologia para proveer una
sensacion suave y mejorar la estabilidad del producto final.
Amonio
Sirve como limpiador y desengrasante. Tiene propiedades antimicrobianas, de modo que
da soluciones fungicidas, bactericidas y viricidas

Aroma
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Sirve para dar olor o fragancia al producto.
Colorante

Proporcionan color al producto.

MATERIALES SUSTITUTOS
Triclosan
Sustituye el amonio cuaternario. Este material es un potente agente antibacteriano,
desinfectante y fungicida.
Precio: 0.25 USD / Kilogramos
Alcohol graso etoxilado
Sustituye al nonil fenol. Este material es un tensoactivo que puede ser utilizado como
desengrasante, emulsionante, solubilizante, espesante, espumante y dispersante.
Precio: 1 USD / Kilogramos
CMC instantaneo
Sustituye al cellosize. Este material es un estabilizador que se da la sensacién y textura de
espesor.
Precio: 4.50 USD/ 500 Gr

PARTICIPACION PORCENTUAL DE CADA ELEMENTO

La participacion porcentual de cada elemento son las siguientes:

TABLE 1. PARTICIPACION PORCENTUAL DE CADA ELEMENTO

ELEMENTOS PORCENTAJE
Agua 96,67%
Cellosize 0,7%
Nonil fenol 9M 1,2%
Amonio Cuaternario 0,5%
Aroma 0,73%
Colorante 0,2%
Total 100%
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PROCEDIMIENTO PARA LA ELABORACION DEL DESINFECTANTE

Procedimiento para 1 galon

Primer paso: Remover lentamente con un agitador de madera que puede ser manual o

eléctrico durante unos 30 minutos hasta conseguir la densidad deseada.

Segundo paso: A la mezcla le afiadimos 1 o0z de nonil fenol y mezclamos con movimientos

lentos durante unos 3 minutos.

Tercer paso: Luego agregamos una oz de amonio cuaternario hasta que se disperse

completamente en la mezcla.

Cuarto paso: Agregar 30 ml de aroma y mezclar.

Quinto paso: Agregar colorante al 0,2% segin el aroma que se haya afiadido al
desinfectante, movemos la mezcla hasta que la mezcla este homogénea y obtengamos el

color.

PRECIOS UNITARIOS DE CADA UNA DE LAS MATERIAS PRIMAS

TABLE 2. PRECIO UNITARIO DE CADA MATERIA PRIMA

NOMBRE DE LA MATERIA PRIMA PRECIO POR oz

Nonil fenol 9M $0,75
Amonio Cuaternario $5

Cellosize $0,50

Aroma $1,50
Colorante $1
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PRECIOS UNITARIOS DE CADA MATERIAL DE EMPAQUES

TABLE 3. PRECIO UNITARIO DE EMPAQUES

ENVASES PRECIO UNITARIO

Botellas de 500 ml (unidad) $0,06
Botellas de 1 L (unidad) $0,08
Botellas Galon (unidad) $0,16

PRECIOS UNITARIOS DE VENTA DE CADA PRODUCTO

TABLE 4. PRECIO UNITARIO DE VENTA DE PRODUCTOS

PRODUCTO PRECIO UNITARIO DE VENTA

Botellas de 500 ml $1
Botellasde 1L $2
Botellas Galon $7

DETERMINAR EL PUNTO DE EQUILIBRIO
Determinar el Costo Variable de cada producto

A continuacion, por medio de un cuadro mostraremos el costo variable de cada producto que

son:

TABLE 5. COSTOS VARIABLES DE LINEA DE PRODUCTO

Linea de producto Botella 500 ml Botella 1000 ml Botella 1 Galon

Nonil Fenol 9M
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Cellosize $0,05 $0,10 $0,35
Aroma $0,07 $0,18 $0,50
Colorante $0,02 $0,04 $0,14
Envase $0,06 $0,08 $0,16

Total $0,50 $1,00 $3,50

El costo variable total de cada producto es:
Botella 500 ml = $0,50
Botella 1000 ml = $1,00

Botella 1 Galén = $3,50

Determinar los Costos Fijos

El costo fijo esta conformado por el sueldo de cada integrante, en la cual el sueldo de cada
trabajador es por afio.

Gerente = $600 cada mes x 12 meses = $7.200 cada afio.
Supervisor = $500 cada mes x 12 meses = $6.000 cada afio
Obrero 1 = $ 400 cada mes x 12 meses = $4.800 cada afio
Obrero 2 = $ 400 cada mes x 12 meses = $4.800 cada afio

Obrero 2 = $ 400 cada mes x 12 meses = $4.800 cada afo

A continuacion, mostraremos las amortizaciones y depreciaciones que son:
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TABLE 6. AMORTIZACION Y DEPRECIACION

Amortizacion y depreciacion

Inversion diferida
Maquinaria y equipos

Articulos de oficina
TOTAL

A continuacion, mostraremos los valores que conforma los costos fijos que son:

TABLE 7. COSTO FIJO

Costos Fijos = Sueldo

Costos Fijos = Gern,+Sup.+0br.1 + Obr.2 + Obr. 3 + Amortizaciéon y depreciacion
Costos Fijos = $7.200 + $6.000 + $4.800 + $4.800 + $4.800 + $6.200

Costos Fijos = $33.800

19



Calcular el Margen de Contribucion Ponderado

A continuacién, calcularemos el margen de contribucion ponderado en la cual nos ayudara

para calcular el punto de equilibrio.

TABLE 8. MARGEN DE CONTRIBUCION PONDERADO

Linea de Precio de Costo Margen de % de Margen de
producto venta Variable Contribucion Participacion contribucion
unitario ($) Unitario ($) ponderado
Botella 500 $1,00 $0,50 $0,50 35% $0,18
ml
Botella 1000 $2,00 $1,00 $1,00 35% $0,35
ml
Botella 1 $7,00 $3,50 $3,50 30% $1,05
Galon
TOTAL 100% $1,58

La participacion en la produccion de cada linea de producto son las siguientes:

e Botella 500 ml tiene un 35% de participacion en la produccion.
e Botella 1000 ml tiene un 35% de participacion en la produccion.

e Botella de 1 Galon tiene un 30% de participacion en la produccién.

La suma de todos los porcentajes de participacion de cada producto conlleva al 100% de

produccién.

Para encontrar el margen de contribucién ponderado, realizamos las siguientes operaciones

que son:
MC = Margen de Contribucion

MC = Precio de Venta Unitario — Costo Variable Unitario
MCP = Margen de Contribucion Ponderado

MCP = Margen de Contribucién X % de Participacion

A continuacioén, calcularemos el punto de equilibrio que es:

Costos Fijos
Suma de Margen de Contribucién Ponderado

Punto de Equilibrio =
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$33.800

Punto de Equilibrio = $1.58

Punto de Equilibrio = 21.460,32 unidades

Unidades a vender de cada producto

Para calcular las unidades a vender de cada producto se multiplica el valor del punto de

equilibrio con el valor porcentual de participacion de cada producto.

Unidades a Vender = Punto de Equilibrio X % de Participaciéon
> Botella de 500 mililitros
Unidades a Vender = 21.460,32 unidades X 35 %
Unidades aVender = 7.511,11 unidades
> Botella de 1000 mililitros
Unidades a Vender = 21.460,32 unidades X 35 %
Unidades aVender = 7.511,11 unidades
> Botellade 1 Galon
Unidades a Vender = 21.460,32 unidades X 30 %

Unidades aVender = 6.438,10 unidades

Las unidades totales a vender son:
TOTAL = Botella de 500 ml + botella de 1000 ml + Botella de 1 Galén
TOTAL = 7.511,11 unidades + 7.511,11 unidades + 6.438,10 unidades

TOTAL = 21.460,32 unidades
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COMPROBACION DEL PUNTO DE EQUILIBRIO
A continuacion, mostraremos la comprobacion del punto de equilibrio que es:

TABLE 9. COMPROBACION DEL PUNTO DE EQUILIBRIO

Botella de Botella de Botellade 1
Linea de produccién 500 ml 1000 ml Galén Total
Venta $7.511,11 $15.022,22 $45.066,67 | $67.600,00
( - ) Costo Variable $3.755,56 §7.511,11 $22.533,33 $33.800,00
Margen de Contribucion $33.800,00
( - ) Costos Fijos $33.800,00
Utilidad $0,00

Para encontrar el valor de venta de cada producto se multiplica las unidades vendidas de cada
producto con el precio de venta unitario de cada producto.

Ventas = Unidades vendidas X Precio de venta unitario
Botella de 500 mililitros
Ventas = 7.511,11 Unidades vendidas X $1 cada unidad
Ventas = $7.511,11
Botella de 1000 mililitros
Ventas = 7.511,11 Unidades vendidas X $2 cada unidad
Ventas = $15.022,22
Botella de 1 Galén
Ventas = 6.438,10 Unidades vendidas X $7 cada unidad
Ventas = $45.066, 67

El total de ventas es:

VENTA TOTAL = Botella de 500 ml + botella de 1000 ml + Botella de 1 Galon
VENTATOTAL = $7.511,11 + $15.022,22 + $45.066,67

VENTATOTAL = $67.600,00

Para encontrar el costo variable de cada producto se multiplica las unidades vendidas de cada
producto con el costo variable de cada producto.

Costo Variable = Unidades vendidas X costo variable de cada producto
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Botella de 500 mililitros
Costo Variable = 7.511,11 Unidades vendidas X $0,50
Costo Variable = $3.755,56
Botella de 1000 mililitros
Costo variable = 7.511,11 Unidades vendidas % $1,00

Costo Variable = $7.511,11

Botella de 1 Galon
Costo Variable Total = 6.438,10 Unidades vendidas X $3,50
Costo Variable = $22.533,33
El Costo Variable Total es:
Costo Variable Total = Botella de 500 ml + botella de 1000 ml + Botella de 1 Galon
Costo Variable Total = $ 3.755,56 + $7.511,11 + $22.533,33
Costo Variable Total = $ 33.800,00
Para encontrar el Margen de Contribucion, realizamos la siguiente operacion que es:
Margen de Contribucion = Venta Total — Costo Variable Total
Margen de Contribucién = $67.600,00 — $33.800,00

Margen de Contribucién = $33.800,00

Para comprobar el punto de equilibrio, realizamos la siguiente operacidn que es:
Utilidad = Margen de Contribucién — Costos Fijos
Utilidad = $33.800,00 — $33.800,00
Utilidad = $0
A través de la comprobacion podemos observar que el punto de equilibrio esta realizado de

manera correcta.

23



TMAR (Tasa minima aceptable de rendimiento)

A continuacion, calcularemos la tasa minima aceptable de rendimiento, ya que a través de
este valor nos va a ayudar para encontrar la tasa de descuento para poder calcular el VAN de

nuestro proyecto.
En el Ecuador la tasa de inflacion anual esta en 2,15%.

En el capitulo 2 mencionamos los diferentes riesgos de la inversion que son: riesgo bajo,

riesgo medio y riesgo alto.

El riesgo que tiene nuestra inversion en el proyecto es un riesgo medio, ya que nuestro
producto tiene una demanda y competencia considerable, por lo que su porcentaje de riesgo
es de 8%

A continuacion, utilizaremos la siguiente formula que es:
TMAR = Tasa de Inflacion + Riesgo de la inversion
TMAR = 2,15% + 8%
TMAR =10,15%
VAN (Valor Anual Neto)

A continuacion, vamos a realizar un estudio de VAN, para comprobar si nuestro proyecto es
rentable o no es rentable, por lo cual, para poder realizar el estudio del VAN, necesitamos el
valor de la inversién inicial del proyecto y el estudio del VAN lo vamos a realizar por los

préximo 5 afos.

La inversidn inicial que tendra nuestro proyecto es de $100.000, la misma que se encuentra
financiada con un 40% que corresponde a los recursos propios de los inversionistas y con un
60% corresponde a préstamo bancario, donde también esta garantizado con patrimonio de

los inversionistas y con una tasa de interés del 11,50% a 5 afos plazos.

A continuacion, mostraremos a través de una tabla como esta conformado nuestra inversion

inicial;
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TABLE 10. FINANCIAMIENTO DE INVERSION

Inversion Inicial Porcentaje de
participacion

Recursos $40.000 40%
Propios

Préstamo $60.000 60%
Bancario

TOTAL $100.000 10%

A continuacién, calcularemos la tasa de descuento de nuestro proyecto, por lo que

mostraremos una tabla con los valores que se van a utilizar.

TABLE 11. COSTO PROMEDIO PONDERADO DE CAPITAL

Valor Porcentaje de  Porcentaje
participacion de Tasa
40%

Recursos Propios $40.000
Préstamo Bancario $60.000 60%
Tasa de Financiamiento 11,50%

Tasa Minima Atractiva de 10,15%
Retorno

A continuacion, aplicaremos la formula para calcular la tasa de descuento que se va a utilizar
para calcular el VAN.

Tasa de descuento = (% Prestamos Bancario x Tasa de Financiamiento) (1-0,22) +

(%Recursos Propios x Tasa minima atractiva de retorno

El valor de (1-0,22) es un valor constante en la formula para encontrar la tasa de descuento.
Tasa de descuento = (60% % 11,50%)(1 — 0,22) + (40% % 10,15%)
Tasa de descuento = 0,094 x 100%

Tasa de descuento = 9,4%
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Para el valor de los ingresos de cada afio, haremos una proyeccién estimada de los valores

que obtendremos en los proximo 5 afios.

A través del punto de equilibrio obtuvimos el valor de venta anual, donde ese valor nos indica

que, obteniendo ese ingreso de venta, nuestro proyecto no tendra ni pérdida, ni ganancia.

El valor de venta que nos dio el punto de equilibrio es de $67.600,00, este valor lo obtenemos
sumando el valor de venta de los tres producto que se van a comercializar; por lo tanto, en el
primer afio nuestro ingreso serd de $68.000 ya que nuestro ingreso tiene que ser mayor que
nuestro punto de equilibrio para poder tener ganancia; y para los proximos 4 afios el valor de
ingreso va a ir aumentando un 12% al afio anterior, este porcentaje es nuestra proyeccion de
crecimiento que nosotros estimamos que vamos a obtener de ingreso a partir del segundo afio

hasta el afios quinto

Los valores de egresos de los primeros cinco afios, sera el 50% de cada valor de ingreso de
cada afio; este porcentaje es una estimacion de los egresos que tendremos por cada afio; y
con los valores de ingresos y egresos podemos utilizarlo para obtener los flujos de efectivos

neto, donde nos va a servir para calcular el VAN de nuestro proyecto.

Nuestra tasa de descuento, en la cual nosotros trabajaremos para poder conocer si nuestro
proyecto es rentable 0 no, el porcentaje sera de 9,4%, este porcentaje lo obtuvimos calculando

los valores de la tabla de Costo Promedio Ponderado de Capital.

A continuacion, en la siguiente tabla mostraremos los valores de ingresos y egresos de los 5

anos que son:

TABLE 12. INGRESOS Y EGRESOS

PERIODO INGRESOS EGRESOS
1 $68.000,00 $34.000,00
2 $76.160,00 $38.080,00
3 $85.299,20 $42.649,60
4 $95.535,10 $47.767,55
5 $106.999,32 $53.499,66
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Inversion Inicial = $100.000
Tasa de descuento = 9,4%
A continuacion, mostraremos los valores de ingreso de los 5 afios que son:
» Ano 1 =$68.000,00
Desde el segundo afio en adelante, el valor de ingreso va a aumentar un 12% del afio anterior.
> Afio 2 = $76.160,00
Afio 2 = ($68.000,00 x 12%) + $68.000,00
Afo 2 = $76.160,00
» Afio 3 =85.299,20
Afio 3 = ($76.160,00 x 12%) + $76.160,00
Afo 3 = $85.299,20
» Ao 4 =$95.535,10
Afio 4 = ($85.299,20 x 12%) + $85.299,20
Afio 4 = $95.535,10
> Afo 5 =$106.999,32
Afio 5 = ($95.535,10 x 12%) + $95.535,10
Afo 5 = $106.999,32

A continuacion, mostraremos los valores de egresos de los 5 afios, en la cual se obtiene del

50% de cada valor de ingreso de cada afio.
> Ao 1 =$34.000,00
Afio 1 = $68.000,00 x 50%
Aio 1 = $34.000,00
> Afio 2 = $38.080,00

Aio 2 = $76.160,00 X 50%
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Afio 2 = $38.080,00
> Ao 3 =$42.649,60
Afio 3 = $85.299,20 X 50%
Afio 3 = $42.649,60
> Ao 4 =$47.767,55
Afo 4 = $95.535,10 X 50%
Afio 4 = $47.767,55
> Afo 5 = $53.499,66
Afo 5 = $106.999,32 x 50%
Afio 5 = $53.499,66

A continuacion, calcularemos el flujo de efectivo neto de cada afio, en la cual se obtiene

restando el valor de ingreso con el valor de egreso.
Flujo de efectivo = Ingreso — Egreso
> Ao 1 =$34.000,00
Flujo de efectivo = $68.000,00 — $34.000,00
Flujo de efectivo = $34.000,00
> Ao 2 = $38.080,00
Flujo de efectivo = $76.160,00 — $38.080,00
Flujo de efectivo = $38.080,00
> Ao 3 = $42.649,60
Flujo de efectivo = $85.299,20 — $42.649,60
Flujo de efectivo = $42.649,60
» Ao 4 =47.767,55

Flujo de efectivo = $95.535,10 — $47.767,55
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Flujo de efectivo = $47.767,55
» Afo 5 =53.499,66
Flujo de efectivo = $106.999,32 — $53.499,66
Flujo de efectivo = $53.499,66

A continuacién, aplicaremos la formula del VAN para comprobar si nuestro proyecto es

rentable o no.

FN, FN, FN,,

VAN = Inv. Inicial + + 4gp
nv.inicia (1+i)1 (1+i)2 (1_|_i)n

VAN = Valor Anual Neto

Inv. Inicial = Inversion Inicial
FN = Flujo Neto

Tasa = 9,4% = 0,094

A continuacion, mostraremos los flujos de efectivos neto en el siguiente cuadro:

TABLE 13. FLUJO DE EFECTIVO NETO

Periodo Ingreso Egreso Flujo de Efectivo
Neto
0 $-100.000,00
$68.000,00 $34.000,00 $34.000,00
$76.160,00 $38.080,00 $38.080,00
$85.299,20 $42.649,60 $42.649,60
$95.535,10 $47.767,55 $47.767,55
$106.999,32 $53.499,66 $53.499,66



$34.000,00 $38.080,00 $42.649,60 $47.767,55 $53.499,66

VAN = —100.000 + + + + +
(1+ 0,091 " (1+0,094)2 ' (1+0,094)3  (1+0,094)* ' (1+ 0,094)5

VAN = $62.956,83

A través de la aplicacion de la formula del VAN podemos observar que su valor es positivo
por lo cual quiere decir que el proyecto es rentable con una tasa de descuento del 9,4%; donde

el valor que obtuvimos a través del VAN es $62.956,83.

TIR (TASA INTERNA DE RETORNO

A continuacion, calcularemos la TIR del proyecto, pero como nuestro proyecto fue evaluado
por 5 afios, aplicaremos el método de interpolacion, donde calcularemos primeramente el

valor de dos VAN: un VAN positivo y un VAN negativo.
A continuacion, utilizaremos la formula del VAN:

FN, FN, FN,,

VAN = Inv. Inicial + + o
e e N C T 1 +0)n

A continuacion, calcularemos el VAN de las dos tasas de descuento que son la de 8% y 32%.
11=8%

$34.000,00 . $38.080,00 s $42.649,60 . $47.767,55 s $53.499,66
(1+0,08)r ' (140,082 (1+0,08)3  (1+0,08)* (1+0,08)5

VAN, = —100.000 +

VAN, = $69.507,12

I2=32%

$34.000,00 + $38.080,00 + $42.649,60 + $47.767,55 4 $53.499,66
(140,32 (1+4032)2 (14+032)% (1+0,32)* (1+0,32)>

VAN, = —100.000 +

VAN, = —$767,19
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A continuacion, con los datos obtenidos aplicaremos la siguiente formula para calcular el

TIR a través del método de interpolacion.

VAN,

TIR=1,+ (I, — I
1+ (0 1)VANl— VAN,

69.507,12
69.507,12 — (—4.760,01)

TIR = 0,08 + (0,32 — 0,08)

TIR = 0,30 x 100%

TIR = 30%

A través del método de interpolacion obtuvimos el valor de TIR que es de 30%, lo que indica

que de esta tasa de descuento en adelante ya no es rentable para nuestro proyecto.

A continuacion, mostraremos el valor de VAN de la tasa de descuento que obtuvimos

calculando la TIR.

$34.000,00 $38.080,00 $42.649,60 $47.767,55 $53.499,66

VAN = —100.
00.000 + (1+0,30)1 + (1 + 0,30)2 + (1+0,30)3 + (1+0,30)% * (1+0,30)°

VAN = $ - 767,19

Lo que indica que el valor de la tasa de descuento de 30% no es rentable para nuestro

proyecto, por lo que se recomienda aplicar tasa de descuento que esta por encima del 30%.
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CONCLUSIONES

Dentro del proyecto la elaboracion del desinfectante sera realizada de manera manual en la
cual solo intervendria el esfuerzo fisico, lo cual es ventajoso debido a los problemas que

podria presentarse como: problemas de energia eléctrica, fallo de maquinarias, entre otros.

Se establecié comercializar 3 presentaciones del producto de 500 ml, 1000 ml y 1 galén. Se
obtuvieron datos como el precio de venta de cada presentacion, y se establecio cuales deben

ser las unidades a vender para empezar a obtener ganancias.

Para que exista una mejor rentabilidad es necesario que se cuente con un adecuado manejo
de ingresos y gastos. Ante cualquier idea de inversion en un proyecto es necesario examinar
el potencial de rentabilidad. Tanto el VAN como el TIR nos ayudan a calcular dicha
rentabilidad.

Al realizar los calculos obtuvimos el resultado de un VAN de $62.956,83 y una TIR de 30%,
siendo nuestra inversion inicial de $100.000. Analizando este resultado podemos decir que
el proyecto es viable, pero no generaremos ni ganancias ni perdidas. Para poder ganar mayor
rentabilidad es necesario cambiar por una tasa de descuento que nos ayude a mejorar la

viabilidad del proyecto.

Como sabemos en cada proyecto se establece un presupuesto segun sea el caso; pero este
puede sufrir alteraciones debido a una mala implementacion o ser mayor a lo previsto. Si se
presenta el caso de que la inversién inicial es superior, entonces se puede decir que el valor

actual de los flujos no va a solventar dicha inversion.

La tasa de rentabilidad puede hacer que el proyecto pueda verse afectado, esto debido a que
si los intereses suben entonces la rentabilidad minima también lo haré. Esto haria que el valor
actual de flujos se reduzca lo cual llevaria a obtener un VAN negativo, lo cual haria no
rentable al proyecto. Entonces se dice que si el interés aumenta el van se reduce. Es necesario

obtener varios VAN en relacién a distintos escenarios para saber la probabilidad de cada uno.
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RECOMENDACIONES

Cuando se va a elaborar un producto se recomienda tener un plan de respaldo de

materiales sustitutos, con el objetivo de no paralizar la produccion del producto.

Cuando se emprende un negocio que se dedica a la produccion y comercializacion de
un producto, es importante realizar un estudio de factibilidad, para conocer las

ventajas y desventajas que nos ofrece el mercado al que queremos incursionar.

Cuando se vaya a comercializar un producto se recomienda realizar un andlisis de

punto de equilibrio, para conocer el punto donde no me genera pérdida o ganancia

Cuando se va a comercializa mas de dos productos se recomienda realizar un analisis

de margen de contribucion ponderado.

Cuando se vaya a calcular el costo variable se recomienda calcular los costos

variables de cada producto.

Se recomienda realizar una comprobacién al punto de equilibrio, para verificar que

se haya realizar de manera correcta.

Cuando se calcula el VAN de un proyecto es recomendable realizar un analisis por 5

anos.

Cuando se tiene mas de dos valores de flujos efectivo neto es recomendable utilizar

el método de prueba y error o el método de interpolacion.
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» Se recomienda realizar un analisis de TIR en un proyecto, porque nos permite
observar que tasa de descuento no seria rentable para nuestro proyecto y que tasa de

descuento seria mas optimo donde nos dé una mayor rentabilidad.
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ANEXOS

ILUSTRACION 1. GRAFICA DE TASA INTERNA DE RETORNO

TIR (TASA INTERNA DE RETORNO)

$120.000,00

$100.000,00

$80.000,00

$60.000,00

$40.000,00

$20.000,00

$0,00
0% 5% 10% 15% 20% 25%

($20.000,00)

36

35%

40%



ILUSTRACION 2- PUNTO DE EQUILIBRIO EN EXCEL

Punto de Equilibrio - Excel (Error de activacion de productos)

Insertar  Disefio de pagina Formulas ~ Datos  Revisar  Vista Q Qué desea hacer? Iniciar sesion 9, Comparti
&b Calibri - AN == = & %Aju;tartexto Meneda - " D 4 tm EEX Ay | 2 Autosuma - AY
PEE - =Bl= == : 0 00 Fo Darf;‘r)mato E;Ee Il‘Ertar EltiErEnIinar F;:;EEL Re\lenar' Orﬁenar}r Efi}r
. ¥ LN =H=== Cominary cetar + | § + % 0 | 48 condicional - comotabla~ celda~ - - - < Borrar - filtrar = seleccionar -

Portapapeles & Fuente L Alingacién L Nimerg L Estilos Celdas Wodificar

E33 & E | B15

A B C D E F G H |

1 -

2 Célculo de Punto de Equilibrio para varios productos o lineas de productos

;

4 Comercializacion de Desinfectante para pisos

3

] Costo Fijo

7 Linea de produccién Botella de 500 ml | Botella de 1000 ml | Botella de 1 Galén Gerente $7.200

8 Precio de Venta 51 $2,00 $7,00 Supervisor $6.000

9 Costo Variable 50,50 51,00 53,50 Obrero 1 $4.800

10 Margen de Contribucion 50,50 $1,00 $3,50 Obrero 2 $4.800

" % de participacién 35% 35% 30% 100% Obrero 3 $4.800

12 Margen de Contribucién Ponderado 50,18 50,35 $1,05 Amortizacién y depreciacion | $6.200

13 TOTAL $33.800

14

15 Costos Fijos $33.800

16 Suma MC Ponderado 51,58

17

18 Punto de Equilibrio | suse0: |

19

2

Hojal ® ] v
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ILUSTRACION 3. COMPROBACION DEL PUNTO DE EQUILIBRIO EN EXCEL

Punto de Equilibria (Error de activacion de productos)

Insetar  Disefiodepdgina  Férmulas  Datos  Revisar  Vista 7 Iniciar sesién Qr Comparti

o & Calibri TR W = & %Ajustarta(to General M " J ¢ D‘:j‘x T Lhouma - A

Pelg e e By === &E=x : €000 Fo Dar%w‘ﬁto Evtgie IErtar E\\Er:inar F%o ReIIenar' Uri:Yar Blfc?r

'g ¢ (NFEolEr AT ESSEE ECombmarycentrar HEARAIEE: condicional ~ comotabla~ celda~ - v - £ Borrar» fi\trar'y seleccion:r'
Portapapeles Fuente Irt Mineacidn IF1 Mimero [P Estilos Celdas Modificar

H39 v f

A B , C , D , 3 P G COH

20
]
2 Botella de 500 ml | Botellade 1000 ml | Botella de 1Galdn
23 Unidades §7.511,11 $§7.511,11 $6.438,10 321.460,32
24
5|
%
27 COMPROBACION ESTADO DE RESULTADOS
28|
2 Linea de produccién Botella de 500 ml | Botella de 1000ml | Botella de 1 Galén Total
30 Venta $7.511,11 $15.022,22 $45.066,67 $67.600,00
3 (-) Costo Variable $3.755,56 $7.511,11 $22.533,33 $33.800,00
2 Margen de Contribucion $33.800,00
3 (-) Costos Fijos $33.800,00
34 Utilidad 50,00
35
3%
37
3%
]
AN

hoal | @

-
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ILUSTRACION 4. VALOR ACTUAL NETO EN EXCEL

Wsetar  Disciodepigna  Formubs  Datos  Revsar  Vita ; Iiciarsesion 9, Compar
‘DEE Calii KN T=2 - sttt Geneal . Q Q Em Sé‘x E E::t:::"a éY p
g M8 (04 53| Bk« o988 T M e G
Portapapeles Fuente fa Alineacion fa Nimera f Estilos Celdas Modificar
F15 g 2
A 8 C D £ F
2
3 Inversion Inicial $100.000
4 | Tasa de Descuento 9,4%
5_
6_
?_
8 | -$100.000,00
] §68.000,00 | $34.000,00 $34.000,00
10 §76.160,00 | $38.080,00 $38.080,00
1 §8529920 | $42.649,60 $42.649 60
12| §95.535,10 | $47.76755 547.767,55
1) §106.99932 | $53.499,66 $53.499 66
W
5
5
17
"

| Hoal  Hoja2 | (® [ L
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ILUSTRACION 5. TASA INTERNA DE RETORNO EN EXCEL

VAN y TIR - Exccel (Error de activacién de praductas)

Insertar  Disefiodepégina ~ Férmulas  Datos  Revisar  Vista Q ;Oué cer? Iniciar sesiéin p+ Comparti

LI 4 - . e ol ==B . = . - @ T Ty = > Autosuma A p
DE . Calibri 1 A A = & ¢ Ajustar texto General I;‘} H ;x IEI REHEWV ZY
Pegar v NKS- i @),A, === €% Combinarycentrar - G0 gl Fornjato Dar formato Estilosde  Insertar Eliminar Formato — Ur.denary BusFary
M condicional * comotabla~ celda~ v v M = filtrar = seleccionar =
Portapapeles & Fuente [F1 Alineacién [F1 Himero [F1 Estilos Celdas Modificar
u13 v f
F | &6 | H J |k | L M | N o | P | q R | s | 1T | u | v W
2_
3 [7asa | van |
4] 2% $102.71043 TIR (TASA INTERNA DE RETORNO)
5 | 4% $90.619,47 szn0000
6| 6% $79.590,39
7] 8% $69.507,12 $100.000,00
3 10% $60.268,40 ssn00000
9| 12% $51.785,71
10| 14% $43.981,42 $80.000,00
11 16% $36.787,26 000000
12| 18% $30.143,05
13| 20% $23.995,62 snom o
14 21% 21053,26303 w0
15 22% 18257,86418 o
16| 24% 13007,95647 e
17 26% 8088,681797
18 28% 3506,851196
19 30% -767,1946845
2 32% -4760,014803
2 3% -8495,438638
2| 36% -11994,88751
5 TR 30%

‘ Hojal | Hoja2 ® [ ' ' ' v
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